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Comercio y Economia 





GUIA PARA INICIARSE 
EN EL RAMO DE IMPORTACIONES 


Por el Sr. Secretario Raut Baca, del Consulado de México en Los Angeles, California, EB. U. A. 


(Conclusién) 


PUNTO NUMERO CUATRO (sigue) 


El manufacturero en gran escala tiene fre- 
cuentemente, como parte de su politica de ope- 
racién industrial, un departamento de impor- 
taciones. 

Finalmente, existe e] corredor-importador : 
éste compra la mercancia por cuenta de) ad- 
quirente, pero puede recibir el pago, ya sea del 
comprador, ya del vendedor. Su funcién prin- 
cipal es acerear al comprador y al vendedor 
mediante su conocimiento especializado de mer- 
cados y de fuentes de abastecimiento. Nunca 
adquiere titulo de propiedad’ sobre los efectos 
que maneja; s6lo por excepcién se encarga de 
los detalles relacionados con los embarques o 
con el movimiento de las mercancias. Su inter- 
vencién es especialmente “til en ‘el comercio 
que se hace con productos a granel, los cuales 
difieren, en cuanto a calidad, segan el pais 
de su origen, 


Hasta, aqui hemos enumerado los principa- 
les tipos de instrumentos, para realizar la im- 
portacién indirecta, los cuales, resumiendo, 
son: el importador que compra por su propia 
cuenta para revender, el cual puede ser impor- 
tador de mercancia, en general, o importador 
especializado; las Indent Houses; el importa- 
dor comisionista ; el agente residente del manu- 
facturado extranjero; el manufacturero en 
gran escala; y el corredor-importador. 

Las ventajas de la importacién indirecta 
son: que es practicable, aun cuando se trate 
de pedidos relativamente pequefios; que el in- 
tervalo que transcurre entre la colocacién del 
pedido y la entrega de la mercancia queda 
reducido a su minimo; que el costo de la ope- 
racién no es alto; que el procedimiento es sen- 
cillo, pues la mayor parte de los detalles que- 
dan al cuidado del vendedor; y que la firma 
que sirve de intermediario cuenta, normalmen- 
te, con los servicios de especialistas en’ el 
ramo. 

Como désventaja puede sefialarse que el 
comprador no-tiene ‘contacto con-el- abastece- 


dor original (extrunjero) y que, como resulta- 
do de esto, puede perjudicarse, por desconoeer 
las condiciones y tendencias que existen en la 
fuente de abastecimiento. 

Ahora pasemos a examinar algunos aspec- 
tos de Ja importacién directa de mercancias. 
En los Estados Unidos la importacién directa 
presupone un volumen bastante grande y cons- 
tante de operaciones; como consecuencia, fre- 
cuentemente, las firmas que importan directa- 
mente tienen, dentro de su organizacién, un 
departamento de importaciones, el cual tiene 
un caracter independiente, o bien es parte del 
departamento de compras. 

Como yentajas que la importacién directa 
ofrece al que tiene suficiente volumen de nego- 
cios, se pueden sefialar: que mantiene contac- 
to directo con el vendedor extranjero, y qué la 
operacién le resulta mds barata. Como desven- 
tajas: que tiene que atenerse al abastecedor 
extranjero para que prepare debidamente el 
embarque; y que los compromisos son a largo 
plazo, lo cual resulta inconveniente en algunos 
casos, especialmente cuando se trata de mercan- 
¢ia sujeta a los cambios de la moda o a tos 
cambios de estilo. 

Las vias expeditas para la importaci6n di- 
recta son: 


a) El fabricante o productor extranjero..Su 
utilidad como fuente de abastecimiento.de 
pende de: su constancia como abastecedor; el - 
volumen de productos que pueda suministrar 
en un momento dado; la calidad del producto 
que puede suministrar para’ exportacié6n ; su 
aptitud para apegarse a las normas convenien- 
tes y para apegarse a especificaciones precisas ; 
los precios y condiciones que ofrezca para la 
compra de los productos; y la adaptabilidad de 
sus productos en el mercado interno estado- 
unidense. 


b). La planta extranjera del fabricante’es- 
tadounidense: antes de la filtima guerra, mu- 
chos grandes importadores norteamericanos 
eran propietarios, 6 por lo menos dominaban 
sus fuentes de abastecimiento extranjeras, ta- 
les como minas, plantaciones, etc. ; das: econo- 
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mias y otras ventajas que derivaban de dicho 
dominio son evidentes y, en consecuencia, no 
necesitan mayor exp Sin embargo, en 
el caso apuntado existe el peligro de pérdida 
resultante de expropiacién, o dafios (en caso 
de guerra). 


¢) Monopolios extranjeros: algunos articu- 
los son manejados por monopolios gubernamen- 
tales, cuasi-gubernaméntales, o privados. La 
adquisicién de derechos de abastecimiento de 
tales monopolios es dificil de obtener. 


d). La agencia, en el extranjero, del impor- 
tador estadounidense: estas agencias son in- 
dispensables para hacer compras directas en 
el extranjero, cuando el volumen de las com- 
pras es grande y se mantiene todo el afio. La 
agencia sirve para diversos fines y ejecuta di- 
versa8 funciones: por ejemplo, sirve de lugar 
central para que se refinan los compradores; 
para que se lleve a cabo la revisién y clasifica- 


cién del producto, asi como la seleccién del - 


mismo y la preparacién de los embarques; pa- 
ra preparar informes acerca del estado del 
mercado; y para facilitar todos los detalles de 
compra y embarque. El funcionamiento de una 
agencia es costoso, y lo justifica solamente el 
ahorro que pueda representar su empleo; o 
las ventajas positivas que resulten del mejor 
conocimiento del mercado, de estar en contacto 
inmediato con las fuentes de abastecimiento, 
y de mantener mejores relaciones con el extran- 


jero. La agencia puede constituirse, para los 
efectos legales 0 por razones de prestigio, co- 
mo una empresa independiente que opera en el 
extranjero; en este caso, puede haber partici- 


pacién de capital extranjero. 


e) El agente exclusivo de compras en el ex- 
tranjero: este agente puede ser una firma co- 
mercial extranjera, 0 una pérsona de seriedad 
y buena reputacién. Se le escoge para que obre 
(dentro de limites bien definidos de autoridad) 
como agente de compras del importador estado- 
unidense. Las funciones que desempefia son 
andlogas a las de la agencia en el extranjero 
del importador estadounidense. 


f) El agente del manufacturero extranjero: 
es un agente de ventas del manufacturero ex- 
portador; recibe su comisién del vendedor. S86- 
lo en raras ocasiones adquiere titulo de propie- 
dad sobre las mercancias que maneja, y sola- 
mente obra dentro de los limites de autoridad 
que su caracter de agente le confiere. 


g) El exportador extranjero: compra y ven- 
de por cuenta propia; tiene existencias de mer- 
cancia; concentra mercancias y las empaca; 
prepara embarques ; da crédito; asume los ries- 
gos financieros; y deriva sn utilidad de los pre- 
cios correlativos que él mismo fija. 


h) El corredor extranjero: se encuentra es- 
tablecido en el mercado extranjero; se especia- 


liza en poner en contacto al comprador con el 
vendedor. La comisién que recibe es pagada 
por el comprador. No adquiere titulo de pro- 
piedad sobre las mercancias que maneja. Gene- 
ralmente, no se encarga del movimiento de los 
embarques, como no sea del punto del interior 
del pais exportador al lugar de donde se lleva 
a cabo la exportacién. 

i) El comprador viajero norteamericano: es 
un empleado del comprador. Viaja en el extran- 
jero en las épocas del afio que se consideran 
como épocas apropiadas para ese efecto; com- 
pra por cuenta de su patrén, pero siempre den- 
tro de los limites de autoridad que le confiere 
su calidad de empleado. Sus facultades para 
obligar al empleador mediante la celebracién 
de contratos de compra pueden ser: ilimitadas ; 
limitadas a cierta cantidad solamente; o limi- 
tadas en cuanto se refiere al total de las com- 
pras: Puede solamente tener autorizaci6én para 
negociar, quedando las negociaciones sujetas a 
confirmacién por parte del empleador. Este 
comprador puede desempefiar funciones distin- 
tas de la compra; por ejemplo, recoger infor- 
macién relativa al mercado, ajustar las diferen- 
cias que se hayan suscitado, etc. Este empleado 
debe ser un experto en el articulo que maneja ; 
debe conocer el idioma del pais en que opera 
y las costumbres mercantiles y mercados de 
dicho pais; de preferencia, debe tener un co- 
nocimiento ya establecido con el territorio que 
se le sefiala para desempefiar sus funciones. 

j) La feria o exposicién extranjera: antes 
de la segunda guerra mundial muchas indus- 
trias extranjeras celebraban ferias anuales o 
exposiciones estacionajes. Igual cosa ocurria 
con algunos paises y localidades, por ejemplo, 
la Feria de Leipzig: en esta feria se exhibian 
productos de naturaleza mds o menos utilita- 
ria, y su finalidad era atraer compradores de 
otros paises. Muchos importadores norteameri- 
canos acostumbraban visitar estas ferias o ex- 
hibiciones, y celebraban contratos para la com- 
pra de articulos novedosos, ya sea en cuanto a 
disefio o en cuanto a utilidad, desde el punto 
de vista del mercado norteamericano; frecuen- 
temente tales contratos eran celebrados sobre 
la base de agencia exclusiva. Después de la 
guerra, dichas ferias y exhibiciones no sola- 
mente han recobrado el lugar que ocupaban 
antes como vehiculo para la promocién del co- 
mercio internacional, sino que han aumentado 
en tamafio y en importancia, y en algunos ca- 
sos se han ifiiciado ferias que antes no existian. 
Estas exhibiciones estén firmemente estable- 
cidas como mecanismo tendiente a fomentar el 
comercio interno y el internacional, y se han 
convertido.en una importante avenida para el 
comercio exterior de los Estados Unidos. 
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PUNTO NUMERO CINCO 


En la importacién directa existen algunos 
aspectos que conviene examinar. Por ejemplo: 
el crédito; los detalles relacionados con los pe- 
didos de importacién; las reclamaciones contra 
los vendedores extranjeros; las reclamaciones 
procedentes de tos vendedores extranjeros; el 
procedimiento aduanal; las restricciones a la 
importacién; y el financiamiento de las im- 
partaciones. 


La importancia del crédito.—E] importador 
debe establecer y mantener, a satisfaccién, #u 
crédito. Debe estar dispuesto a proporcionar 
referencias bancarias y referencias comerciales. 
Para establecer su crédito debe estar en apti- 
tud de proporcionar un balance financiero sa- 
tisfactorio; igualmente, necesita tener suficien- 
te capital para mantener buen crédito con su 
banco, cosa que puede, en dado caso, satisfacer 
a los extranjeros que deseen hacer alguna in- 
vestigacién sobre este respecto. Estas cosas son 
indices fundamentales de su aptitud para pa- 
gar el importe de las compras que hace; la 
prueba de su buena voluntad para pagar se va 
formando por el registro que los abastecedo- 
res llevan de sus operaciones y de su prontitud 
para liquidar. Debe procurarse que este expe- 
diente se mantenga intachable. 


Requisitos en cuanto a capital.—La opera- 
* cién de importacién requiere mayor cantidad 
de capital que la operacién de comercio inter- 
no, lo que se debe a tres razones: existen diver- 
sos costos especiales, que no figuran en la ope- 
raci6én interna; la transacci6én exige un inter- 
valo mayor de tiempo, de lo cual resulta que el 
dinero se encuentra comprometido por un pe- 
riodo mayor de tiempo; y, finalmente, la im- 
portacién presupone ciertos riesgos, tales co- 
mo fluctuaciones de los precios, inestabilidad 
del cambio sobre el exterior, mercancia que se 
tiene que rechazar, reclamaciones por concepto 
de mala calidad, y las dilaciones u omisiones 
de los embarques por parte del abastecedor. 
Estos riesgos, aun cuando no son prohibitivos, 
deben tenerse en cuenta al calcular el monto 
del capital que se tiene que meter en la ope- 
racién. 

Los detalles de los pedidos—Estos inclu- 
yen: 

a) El empaque, para proteger la mercancia 
contra daiios y contra raterias, pero sin que 
se haga dificil la inspeccién aduanal de los 
efectos; es aconsejable determinar las mejores 
condiciones uniformes de empaque, imprimirlas 
o escribirlas a mfquina, y remitirlas como ins- 
trucciones de empaque anexas a los pedidos que 
se hagan; 

b) Especificaciones de entrega: este capi- 
tulo debe comprender el lugar de entrega de la 
mercancia, el cual depends de la cotizacién, 


por ejemplo, F.0.B., C.1.F., etc. En las transac- 
ciones F.0.B., el comprador debe tener presen- 
te Ja fecha que sefiale para entrar en posesién 
de los efectos en el lugar que se determine; 
esto ti¢he particular importancia para la trans- 
portacién maritima, con objeto de coordinar la 
fecha en que se entrar en posesién de los ar- 
ticulos con las fechas en que zarpan los barcos 
que deberan transportar la mercancia, 

Las facturas comerciales.—Los importado- 
res norteamericanos tienen especial cuidado en 
especificar, al formular un pedido de importa- 
cién, los datos que deben contener las factubas 
comerciales, desde el punto de vista de la pric- 
tica mercantil estadounidense, a saber: la fe- 
cha, el nombre del puerto de embarque, el nom- 
bre del vapor, el nimero de la factura y el na- 
mero del pedido, los nombres y direcciones. 
(tanto del vendedbr como del comprador), las 
marcas y nimeros de Jos bultos, las condicio- 
nes de venta, la clase de seguro que se tomarA; 
la clave de cada articulo, la clave del pedido y 
la de la factura; la declaracié6n, firmada, acer- 
ca del pais de origen de la mercancia; el né- 
mero y la clase de bultos, indicando el conte- 
nido de cada uno; el peso y medidas de los 
bultos ; la descripcién detallada de cada articu- 
lo; el precio por uhidad y el precio total; y 
toda aquella informacién adicional que pueda 
necesitarse para la determinacién del valor de 
las mercancias y pata su-examen y clasifica- 
cién aduanal (este iltimo dato se requiere, en 
algunos casos, de acuerdo con las disposiciones 
que contiene la seccién 481 de la Ley Aduanal 
de 1930). 

La factura consular norteamericana.—Esta 
se requiere para la importaci6n ordinaria de 
mercancias con valor mayor de 100 délares, y 
constituye la base para la determinacién del 
valor de los efectos al llevarse a cabo el reco- 
nocimiento aduanal. 


La lista de gastos.—Esta debe especificar- 
se en el pedido de importacién, para que sea 
incluida con la factura. Esta lista se emplea 
para determinar el costo total del embarque en- 
tregado en los Estados Unidos; pgede incluir : 
el flete desde el punto del interior hasta el 
punto o puerto de embarque, el acarreo, el al- 
macenaje, las primas de seguro, ej costo del 
empaque, los derechos consulares norteameri- 
canos, el costo de la operacién de cfrga, el 
costo de la expedicién, el costo de la inspeccién, 
el costo de la compra, el costo de estampillas 
o documentos, el costo del reacondicionamiento, 
el costo del reempaque, los gastos por cambio 
sobre el exterior, el costo de los cablegramas 
y er postales, y los derechos de exporta- 
cién. 

La lista de documentos.—Esta también debe 
especificarse en el pedido de importacién para 
que sea transmitida con la factura; puede in- 
cluir (en los embarques F.0.B.): copias del 
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contrato de fletamento, el permiso de muelle, 
el recibo de niuelle; los conocimientos de em- 
barque (embarque por ferrocarril, embarque 
maritimo, o embarque ferroviario y. {timo 
combinados), los cuales deben estar endosados 
si son negociables; la péliza de seguro mariti- 
mo’o el certificado; las facturas consulares es- 
tadounidenses ; y los certificados de productos 
alimenticios o certificados de salubridad, etc. 
En los embarques C. & F., 0 en los embarques 
C.LF., solamente se necesitan los conocimien- 
de embarque, las pélizas de seguro mariti- 
las facturas consulares estadounidenses, y 
cualquier otro certificado que se requiera. 

Las divisas.—La divisa de cotizacién y de 
pago debe especificarse en el pedido de impor- 
tacién: si la divisa especificada es délares es- 
tadounidenses, el importador norteamericano 
no ny preocuparse acerca del tipo de cam- 
bio; si el pago debe hacerse en moneda extran- 
jera, el comprador estadounidense debe liqui- 
dar el giro en esa moneda, a ia presentacién 
del documento. Para protegerse contra la pér- 
dida que pueda sufrir por las fluctuaciones de 
la moneda extranjera, generalmente, hace una 
compra futura de la misma moneda extranjera, 
para que su entrega coincida, aproximadamen- 
te, con la entrega de la mercancia. 

Garantias de calidad.—Los pedidos de im- 
portaci6én, generalmente, salvaguardan la cali- 
dad de los efectos, estipulando que deberan ser 
revisados y aceptados en el extranjero por un 
agente del comprador; esta revisién se lleva a 
cabo antes de que la mercancia sea embarcada. 
También especifican que el giro que se presen- 
te para la liquidacién de la orden debera ir 
acompafiado del certificado, en que se haga 
constar que la inspeccién fue realizada. La nor- 
ma para los efectos de la inspeccién puede esti- 
pularse (por ejemplo: de acuerdo con especifi- 
caciones, de acuerdo con muestra, etc.). El ins- 
pector puede ser un empleado del comprador, 
un corresponsal extranjero, un agente o una 
firma extranjera que lleve a cabo inspecciones. 
. Taf de pago.—Esta también se especi- 
fica en e ido de importacién. Las formas 
mas comunes de pago son: al contado con el 
pedido, en el caso en que no se cuente con 
crédito abierto ni se desea que se abra crédito; 
a cuenta corriente, en el caso en que se cuente 
con crédito bien establecido, y se hagan tran- 
sacciones frecuentes; sobre carta de crédito, la 
cual puede ser revocable o irrevocable; sobre 
giro, ya sea a la vista o a tantos dias después 
de la fecha. , 

Responsabilidad por documentacién incom- 
pleta.—E1 pedido de importacién puede especi- 
ficar que todos los gastos que se originen, debi- 
do al retardo en la llegada de los documentos 
(tales como costo de las fianzas aduanales que 
se tenga que poner), seran por cuenta del ex- 
portador, si é] es responsable del retardo. 


El pedido-muestra.—Los importadores de 
los Estados Unidos siguen, frecuentemente, la 
practica de poner a prueba el mercado de este 
pais mediante un embarque pequefio. Esta cla- 
se de embarques es iti], no sélo por cuanto sir- 
ve para determinar la aceptacién que el articu- 
lo tiene con la clientela estadounidense, sino 
para computar el costo de las mercancias pues- 
tas en territorio norteamericano. Por ejemplo, 
en el caso de los derechos aduanales, éstos no® 
se pueden determinar con exactitud, sino has- 
ta que se ha llevado a cabo una importacién, y 


‘se ha podido ver qué clasificacién es la que dan 


a los efectos las autoridades aduanales. 


Las reclamaciones contra el vendedor ea- 
tranjero.—Estas pueden surgir de varias cau- 
sas, incluyendo: la omisién en el embarque 
(por ejemplo, cuando sube el precio) ; el hecho 
de que la calidad sea inferior a las especifica- 
ciones; los faltantes en el embarque o el dafio 
sufrido por la mercancia (en el caso de que 
no haya seguro que proteja esta eventualidad, 
y que la falta sea claramente imputable al em- 
barcador). Tales reclamaciones, si no es posible 
solucionarlas mediante negociacién, deben ser 
ajustadas mediante arbitraje, especialmente en 
los casos en que se versen cuestiones de hecho, 
pues el cobro de reclamaciones que tienen otro 
origen es frecuentemente dificil. La mejor ga- 
rantia de que las reclamaciones sean satisfe- 
chas es la selecci6n de un abastecedor de buena 
reputaci6n, que esté dispuesto a conservar el 
buen nombre de su firma con los clientes ‘ex- 
tranjeros. ” 


Reclamaciones procedentes del vendedor ea- 
tranjero.— El importador puede, en alguna 
ocasién, dar origen a que se le formulen recla- 
maciones, ya sea por falta de pago o de acepta- 
cién de giros, por cancelacién (antes del em- 
barque) de cartas de crédito revocables, por 
rehusar Ja aceptacién de las mercancias cuan- 
do se retarda la entrega, porque haya cambia- 
do el precio o haya sufrido modificacién el ti- 
po de cambio, o, finalmente, debido a que los 
articulos no estén a la altura de la calidad es- 
tipulada. La firma nacional que importa la 
mercancia del extranjero, por interniedio de 
un representante en el exterior, debe saber 
esto y darse cuenta de que se la puede deman- 
dar como poderdante de su mandatario en el ex- 
tranjero. 


Zonas de comercio internacional.—Las hay 
establecidas en Nueva York, Nueva Orleans, 
San Francisco, Los Angeles, Seattle, y San An- 
tonio. Las mercancias que catsan impuestos 
aduanales pueden introducirse en fichas zonas, 
sin el requisito de pagar los impuestos, siem- 
pre y cuando se las destine a transbordo, alma- 
cenamiento, manipulaciones no muy complica- 
das, clasificacién, seleccién, limpia, o ensamble. 
Los impuestos solamente se causan en el ¢ 
de que los articulos sean retirados de la zona 
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propiamente dicha, e introducidos én otra par- 
te de los Estados Unidos. 

Funciones de los agentes aduanales.—Los 
distintos tramites, que se siguen para la intro- 
duccién de mercancias al través de la aduana, 
deben ser atendidos ya sea por el importador 
mismo o por su agente autorizado. Muchos im- 
portadores emplean los servicios de los agentes 
aduanales, los cuales tienen patente del Depar- 
tamento del Tesoro estadounidense. Dichos 
agentes prestan sus servicios mediante el pa- 
go de una comisién, y se encargan de todos los 
detalles relacionados con el reconocimiento y 
despacho de las mereancias por parte de las au- 
toridades aduanales. 

Financiamiento de las importaciones.—La 
posibilidad de obtener precios favorables en los 
mercados extranjeros depende, frecuentemente, 
de la aptitud del importador de poder liquidar, 
en el exterior, el valor de las mercancias. De 
hecho, en la compra de ciertos articulos, espe- 
cialmente, materias primas de calidad bien co- 
nocida, el pago de ellas, en el extranjero, es 
casi indispensable. Aun cuando es posible que 
el importador que tiene oficina o agente en el 
extranjero pueda’situar a éste los fo ne- 
cesarios para que compre moneda local ¥ efee- 
tie el pago al contado, este procedimiento en- 
tretiene al dinero y no resulta del todo satis- 
factorio. De ahi se deriva la practica de los 
importadores, de hacer arreglos con su banco 
en los Estados Unidos, para que les extienda 
un crédito a favor del veredor extranjero. En 
este caso, el banco norteamericano avisa a su 
corresponsal extranjero acerca del crédito 
abierto ; el vendedor extranjero cumple con los 

inos del contrato, presenta ciertos docu- 
mentos especificados Bl banco corresponsal, y 
recibe su pago. El crédito tipico de importa- 
cién, que expiden los bancos de los Estados 
Unidos, es de tipo circular, es decir, no queda 
domiciliado con el banco corresponsal, sino que 
es negociable con cualquier barco o con cual- 
quier banquero. 

La solicitud de crédito de importacién.—E1 
importador, al establecer el crédito que acaba- 
mos de describir, se pone en contacto con. su 
propio banco y solicita la cantidad determina. 
da de crédito que necesite, a favor del vendedor 
extranjero. El propio importador designa qué 
documentos debe presentar el vendedor anexos 
a los giros que se presenten contra dicho cré- 
dito; también especifica duracién que el 
crédito debe tener, la clase Me giros que pueden 
expedirse contra él y contra quién deben ser 
girados; finalmente, especifica el porcentaje, 
con respecto al valor de factura, por el cual 
pueden ser girados los documentos, y las fechas 
en que los embarques deben ser hechos, contra 
el crédito tantas veces mencionado. 

La carta de crédito.—La mayor parte de las 
materias primas se compra sobre la base de 


' 


carta de crédito comercial, la_ cuai, en efecto, 
permite al importador pagar al contado, en el 
extranjero, en cuanto el vendedor cumple con 
las condiciones de la compra-venta; sin embar- 
go, este procedimiento ,no ‘requiere que el im- 
portador se desprenda de sus fondos por ade 
lantado. Las cartas de crédito pueden ser revo- 
cables o irrevocables, confirmadas o no confir- 
madas, etc., segin la costumbre del ramo a que 
pertenezca el articulo y la solvencia del com- 
prador. Cuando el vendedor extranjero ha gira- 
do contra la carta de crédito del importador, 
el importador paga a su banco de acuerdo con 
los términos del crédito que se le abrié. El cré- 
dito puede ser sobre la base a la vista (pago 
contra documentos) ; en este caso, el importa- » 
dor debe pagar antes de entrar en posesién de 
la mereancia. El crédito puede, de otro modo,’ 
ser sobre la base de plazo, o a tantos dias des» 
pués de vista. 

La carta de crédito giratoria.—Cuando las 
compras que se hacen en el extranjero son he- 


. chas por intermedio de un agente, y cuando 


dichas compras son muchas y frecuentes, re- 
sultaria inconveniente hacer arreglo para que, 
en cada caso en particular, se extendiera una 
carta de crédito. En consecuencia, se utiliza la 
forma de carta de crédito que se denomina “gi- 
ratoria”, contra la cual el comprador puede 
girar de acuerdo con las condiciones de la ven- 
ta; esta carta se mantiene con saldo acreedor, 
de ‘acuerdo con las condiciones que se estipulen. 
El importador norteamericano, al liquidar esos 
giros de acuerdo con los términos de crédito 
que tiene con su propio banco, mantiene a su 
agente provisto de fondos, en proporcién igual 
a Ja carta de crédito giratoria. 


Los giros directos.—La importacién requie- 
re, en este caso, que el pago final sea hecho en 
los Estaddés Unidos. Los vendédores extranje- 
ros no siempre aceptan embarcar de acuerdo - 
con esta forma de pago, excepto en aquellos ca- 
sos en que son manufactureros de especialida- 
des, las cuales el importador exige revisar en 


_los Estados Unidos antes de hacer el pago o 


de aceptar el giro. En estos casos, el importa- 
dor estipula que su abastecedor extranjero pue- 
de girar contra él, ya sea a la vista o a tantos 
dias después de que los documentos que trans- 
fieren titulo sobre la mercancia hayan sido en- 
tregados, al llenarse todos los requisitos de la 
venta. La entrega de la mercancia se lleva a 
cabo, generalmente, contra el pago del giro o 
contra la aceptacién del mismo por parte del 
importador. 

Negociacién de los giros.—Los giros de im- 
portacién, que contienen la aceptacién de un 
banco o de otra institucién, son facilmente ne- 
goviables en el mercado de descuentos, como 
cualquier otro tipo de aceptaciones. 


Resumen de los puntos que hay que conside- 
rar antes de decidirse a importar—Como paso 
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final, antes de decidir si conviene o no impor- 
tar, pueden resumirse los requisitos de la im- 
portacién, sobre la base del estudio que el im- 
portador haya hecho, de acuerdo con los puntos 
ya sefialados. E] resumen debe considerar: las 
mercancias 0 articulos que se necesitan, en qué 
cantidades, de qué calidad, con qué frecuencia 
debe obtenerse el abastecimiento ; debe haberse 
analizado el mercado en que se van a vender 
las mercancias; deben haberse estudiado las 
fuentes de abastecimiento, comparandolas con 
las necesidades que se prevean ; finalmente, de- 


. ben examinarse los métodos que se emplearan 


para la compra de las importaciones. Por cuan- 


ato a costos, deben tenerse en cuenta los de las 


mercancias entregadas dentro del pais; los cos- 


* tos que resultan de la operacién de importa- 


cién, incluyendo sus riesgos ; y, los requerimien- 
tos de capital y fuentes dé donde se obtendra 
éste: 

PUNTO NUMERO SEIS 


Tomar una decisién. 


PUNTO NUMERO SIETE 
Formular un plan de importaciones. 


Este plan puede formularse siguiendo como 
modelo una lista semejante a la que en seguida 
se consigna: politica general de importaciones ; 
responsabilidad de la operacién de importa- 
cién ; articulos o ¢lasés de.articulos que se im- 
portarfn, incluyendo la calidad y los medios 
que se emplearfn para garantizar ésta; los me- 
dios que emplear para efectuar las compras en 
cada uno de los paises en que deban hacer- 


.se; la forma de ponerse-en contacto con las 


fuentes de abastecimiento; el personal. que se 
requeriré para encargarse de las labores rela- 
cionadas con laimportacié6n ; el crédito que de- 
rtaci6n y las 
condiciones a que quedaran sujetos ;-el proce- 


dimiento aduanal; el manejo de las entregas; 
el manejo de las‘reclamaciones, en su caso; el 
costo de la mercancia entregada dentro del 
pais ; los costos de administracién relacionados 
con las importaciones ; los medios de financiar 
las compras ; los medios de financiar las opera- 
ciones ; y, finalmente, las fechas que se tendran 
en cuenta para llevar a cabo la operacién de 
importacié6n. 


EL ACTUAL REGIMEN RESTRICTIVO 
DE IMPORTACIONES EN MEXICO 


Desde el 1° de enero de 1951, las prohibi- 
ciones que anteriormente existian contra la 
importacién de diversos articulos, considera- 
dos como de lujo o no esenciales, fueren remo- 
vidas, substituyéndose por un régimen’ de res- 
triecién de las importaciones de esos mismos 
articulos. Esa restriccién qued6é al cargo de la 
Secretaria de Economia, como er el caso de 
aquellos otros articulos que ya se encontraban 
sujetos a previo permiso de esa Secretaria, pa- 
ra poder ser importados a nuestro pais. ‘she 
mas, oo Arsagaar para los cuales dejé de haber 
prohibition de importacién a México, quedaron 
sujetos al pago de impuestos aduanales mds 
elevados que aquéllos con que estaban gravados 
antes de que las prohibiciones fueran estable- 
cidas. 

El nuevo régimen, unido a la elevacién de 
los impuestos de importacién, tiende a ejercer 
una influencia restriétiva (desde luego menor 
que la prohibicién absoluta) sobre la importa- 
cién desenfrenada que, de otro modo, podria 
desatarse. El régimen de restriccién y alza de 
los derechos de importacién tiene, pues, 
efecto moderador, para eVitar los fuertes egre- 
sos de délares que, de lo contrario, se produci- 
rian y que, llevados al.extremo, tendrian un 
resultado desfavorable para nuestra balanza 
de pagos. 
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Técnicos Exiranjeros 





OFERTAS DE SERVICIOS 


DONCKERS, Edouard. 


Nacionalidad; Belga. 

Lugar de nacimiento: Boisy- Thy, Belgica. 

Fecha de nacimiento: 13 de abril de 1925. 

Estado civil: Casado. 

Personas que dependen econémica del intere- 
sado; Su esposa - 

Direccién: 5, Rue de Strichon, Tilly, Bélgica. 

Idiomas: Francés, flamenco y un poco de inglés. 

Profesién: Jefe de fabricacién del laboratorio 
de metalurgia de polvos, para los carbu- 
ros de tungsteno y productos diamantados. 

Especialidad en la profesién: Especialista .en 
la metalurgia de polvos, sobre todo en pro- 
ductos diamantados y carburos; coronas de 
sondeo y discos para cortar. 

Titulo o grado de instruccién profesional: Téc- 
nico-Mecinico de la Universidad del Traba- 
jo de Charleroi, Diplomado con gran dis- 
tincién. 

Ecperiencia en el ramo: Especializado en me- 
talurgia de polvos; en la fabricacién de he- 
rramientas para corte con pastillas de car- 
buros met4licos, asi como en productos 
diamantados; técnico en los laboratorios 
de investigacién de las Fabricas de Acero 
Emile Henricot, en Court-Saint Etienne, 
Bélgica. 

Referencias: Profesor Firmin Guiche, 158, rue 
du College, Bruselas, Bélgica; Sr. Abate 
Derese, Tangissart La Roche, Bélgica. 

Sueldos actuales: 8,600.00 francos belgas men- 
suales (172.00 délares). 

Sueldos que pretende en Mézico: 10,000 fran- 
cos belgas mensuales (200.00 délares), co- 
mo minimo. 

Gastos de su viaje a Mérico: Deberfn correr 
por cuenta del contratante. 


Nota.—El sefior Edouard Donckers se dirigié 
a esta Legacién por indicaciones de la Uni- 
versidad del Trabajo de Charleroi. 


HELMANN, Paul Robert. 
Nacionalidad: Belga. 
Lugar de nacimiento: Bruselas, Bélgica. 
Fecha de nacimiento: 3 de diciembre de 1926. 


Estado civil: Casado. 

Diregcién: 63, Rue Josse Senend Bruselas, 
Bélgica. 

Personas que dependen econdémic 
teresado: Su esposa. 

Idiomas: Francés; holandés, inglés, alem4n y 
portugués. 

Profesién: Ingeniero Civil Mecfnico y- Electri- 
cista. 

Especialidad en la profesién: Altas corrientes ; 
aceros especiales. 

Titulo o grado de instruccién profesional: Di- 
ploma de Ingeniero Civil Mecdnico Electri- 
cista, otorgado por la Universidad Libre de 
Bruselas. 

Eaperiencia en el ramo: Estudio teérico y ex- 
perimental en los laboratorios de la Univer- 
sidad Libre de Bruselas, sobre las posibi- 
dades de aprovechamiento y yentajas del 
acero al cromo-molibdeno; interesado par- 
ticularmente en los problemas que se re- 
fieren a los aceros especialmente. 

Referencias: Sefior P. F. Genachte, .Compafiia 
Mexicana de Luz y Fuerza Motriz, 2* calle 
de Gante Nam. 20, México, D. F. 

Sueldos actuales: Termina su servicio militar 
como candidato a oficial de reserva de tro- 
pas de transmisi6n, quedando libre en mar- 
zo de 1952. 

Sueldos que pretende en Méwico: Por determi- 
nar, de acuerdo con el contratante. 

Gastos de su viaje a México: Esté dispuesto a 
cubrir eventualmente los pasajes de su es- 
posa. 


te del in- 





Nora.—El sefior Paul Robert Helmann se di- 
rigié a esta Legacién por indicaciones del 
Ministerio de Trabajo y Previsién Social 
de Bélgica. 


IVES, B. H. 
Domicilio: 1321 West Fargo Avenue, Chicago, 
Tlinois. 


Titulo profesional: Ingeniero constructor de 
carrocerias para camiones. 


Eaperiencia: Ms de 30 afios de'practica. 
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Mercado de Austria 





INFORME DEL PRIMER TRIMESTRE DE 1951 


LA SITUACION ECONOMICA 


Durante el primer trimestre de 1951 la 
produccién industrial austriaca revelé un des- 
avolvimiento satisfactorio. Aun cuando la 

asez de materias primas se hiciese m4s pa- 
pnte, los materiales bdsicos fueron obtenidos 
n cantidades suficientes;“to que posibilité el 
yuilibrio de la produccién en casi todos los 
ctores industriales. 

Debido al régimen favorable de aguas du- 
nte los meses de enero-febrero, los suminis- 
os de energia eléctrica mostrfronse, hasta 

p punto, adecuados. Asi, pues, ya en mar- 

fue posible levantar las restricciones im- 
estas para los meses de invierno, a despecho 
la firme alza del consumo. De enero a mar- 

del afio en curso, 1@ produccién austriaca 

electricidad para consumo piblico (exclui- 
la fuerza generada para los Ferrocarriles 
bderales y para uso de empresas industria- 

). aleanzé6 1,224 millones de KW.: en el mis- 
p periodo de 1950 no sobrepasé 1,030 mi- 
nes de KW.; 307 y 267 millones de KW. 
rres spondieron, respectivamente en 1951 y 
50, a produccién de energia termo-eléctrica. 

consumo interno, comprendiendo todos los 
sperdicios, totaliz6 1,140 millones de KW. en 

51, y en 1950. sumé 968 millones. 

No obstante los esfuerzos para desarrollar 

la@ produccién interna de carbén mediante el 


i dnento del trabajo de los domingos, no se lo- 


“gré anular los efectos de la ausencia de impor- 
tacié6n. 

Habiendo subido a 200,443 toneladas en fe- 
brero, la produccién de mineral de fierro acu- 
sa una nueva marca en la postguerra, En 
cuanto a la produccién de plomo, cine y cobre, 
fue mantenido el nivel anterior; la produccién 
de magnesita en bruto registr6 una nueva as- 
censién. Con todo, las cantidades de barras 
de magnesita y de magnesita c4ustica perma- 
necieron estacionarias. 

El cuadro siguiente expresa la situacién 
de las industrias metalargicas de fierro y ace- 
ro en el primer trimestre del corriente aiio 
(en toneladas) : 





Febrero 


78,266 
81,046 
50,534 





Acero en bruto. . 
Laminados. j 
Prensas hidréuli- 


2,127 





Ha resaltado la produccién de acero fino, 
sobre todo en la de ligas de alta calidad, y 
observada ahora también relativamente a la 
produccién comercial de fierro, habiendo ca- 
rencia mas acentuada de fierro siliceo. Todo 
indica, entre tanto, que los suministros de 
manganeso estin por el presente asegurados. 

En cuanto al hierro fundido, su produccién 
alcanz6 los limites previstos, no obstante las 
interrupciones ocurridas en los abastecimien- 
tos, debido a la ausencia de grandes importa- 
ciones procedentes de Alemania Occidental. 
Las fundiciones se mostraron capacitadas para 
mantener el volumén de produccién de los dos 
primeros meses de 1951: todavia en marzo, 
debido principalmente a la escasez de peda- 
ceria de hierro para las fundiciones, el volu- 
men de produccién y el nimero de empleados 
tuvieron que ser reducidos. En las faundiciones 
de cobre se mantuvieron los anteriores niveles 
de produccién, registrfandose en las de plomo 
una ligera disminucién. Por otro lado, las fa- 
bricas de aluminio pudieron, gracias a las am- 
plias disponibilidades de energia eléctrica, in- 
crementar,su produccién en los primeros me- 
ses del corriente afio. En cuanto a las manu- 
facturas de fierro y de otros metales, el ago- 
tamiento de las reservas de materias primas 
se puso de manifiesto, habiendo necesidad de 
acelerar la entrega de los productos elabora- 
dos dentro de plazos dilatados. El estanca- 
miento en la produtcién de maquinaria y cons- 
trucciones de hierro y acero puede atribuirse 
principalmente a las influencias estacionales. 
Se obtuvieron resultados que compensan esto, 
en las industrias de camiones de carga, moto- 
cicletas y bicicletas; en cuanto a la industria 
de la electricidad, los abastecimientos de ma- 
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terias primas, especialmente de los metales no 
ferrosos y ldminas metdlicas, no constituyeron 
un serio problema. 

La industria quimica igualmente sufrié las 
consecuenciags de la penuria de materias pri- 
mas; a despecho de los esfuerzos efectuados, 
no fue ble atender la demanda para la fa- 
bricacién sosa cfustica, cloruro liquido y 
colorantes sintéticos minerales. Con todo, los 
suministros de sulfato de bario y bario para fi- 
nes medicinales {rayos X) se mostraron sufi- 
cientes. Tuvieron desenvolvimiento satisfacto- 
rio las industrias de piedra, cer4mica y vidrio. 

En virtud de las condiciones climatolégi- 
cas, los aserraderos no pudieron conseguir, en 
invierno, los abastecimientos de madera en 
bruto para la mayor parte de sus trabajos; 
olgenas empresas se Vieron obligadas a res- 

ngir sus actividades, agravando de ese mo- 
do la falta de maderas, ya causada por exce- 
siva exportacién, En las manufacturas de ma. 
dera, en general, fue posible mantener el nivel 
de empleo, asi como en la de muebljes, en par- 
ticular, una vez que la esperada declinacién 
estacional en el volumen de pedidos no se pre- 
sent6. También la fabricacién de casas de ma- 
dera se enfrent6 a dificultades. Los datos re- 
ferentes a produccién de papel, celulosa, ope 
de madera y papel se conservaron dentro de 
los limites del periodo precedente. 

La produccién de 410,762 pares de zapatos 
de piel, en febrero de 
nueva marca para la industria del calzado. 

En el sector de productos alimenticios, los 
obstéculos surgidos en la politica de precios 
provocaron perturbaciones, que redundaron en 
la desalentadora escasez de todos los articulos, 
especialmente en los lActeos. 

Con respecto a los cereales, seri posible 
contar con cantidades adecuadas. hasta la pré- 
xima cosecha, gracias a la cuota de 400,000 
toneladas de cereales panificadores, financia- 
da con fondos de la E.R.P., quedando estable- 
cido que un volumen adicional minimo de 
100,000 toneladas podia ser hecho por los im- 
portadores, 

En lo tocante a ifipulo para la fabricacién 
de cerveza, se ‘hizo necesario importar 3,000 
toneladas de malta de Hungria, para hacer 
frente a la falta de cebada, 


‘este et represent6 


AGRIOULTURA 


Las extemporfneas heladas y el deshielo 
retardaron las siembras de invierno de cerea- 
les panificadores: 204,245 hectéreas (en 1949, 
208,238 hect4reas) fueron cultivadas con trigo 
y 235,212 (en 1949, 242,139) con centeno, pero 
el Grea prevista en el programa a largo plazo 
(480,000 Ha.) pudo alcanzarse apenas en cerca 
del 90%. Sin embargo; las plantaciones de 
trigo de invierno ya se igualaron a las de pre- 


guerra; en cuanto al cultivo de centeno, sola- 


0 poco 

juicios, permitiendo el desenvolvimiento més 
répido de les cultivos; debido a las favorables 
condiciones de la temperatura, las siembras de 
primavera, en cuanto a avena y cebada, pu- 
dieron terminarse en todas las principales 
zonas agricolas, 


COMERCIO EXTERIOR 


De acuerdo con las cifras publicadas por el 
Devartamento Central de Estadistica.de Aus- 
tria, el comercio exterior de este pais, en el 
periodo de diciembre de 1950 a febrero de 1951 
se presenté asi: 


Ei valor medio mensual de las exportacio- 
nes alcanz6 688 millones de chelines austria- 
cos, esto es, 57 millones por encima del valor 
correspondiente al periodo de agosto a no- 
viembre de 1950. Los m4s importantes paises 
de destind para las. exportaciones ‘austriacas 
(los cuales concentraron un 61% del total, 
contra 56% en el periodo precedente) fueron, 
en, lo. que. se refiere a productos acabados, 
Alemania e. Italia, con partes equivalentes a 
16-y.11% respectivamente; siguenles Holanda, 
Suiza, los Estados Unidos y Trieste. 

Las importaciones (inclusive las efectua- 
das bajo la ayuda de la E.P.U.) acusaron un 
valor medio mensual de 765 millones de cheli- 
nes, revelando un aumento de 192 millones en 
cotejo con las del periodo anterior. Alema- 
nia, con sus entregas de combustibles, se ce- 
locé nuevamente al frente de los paises ven- 
dedores, contribuyendo con la cuota de 21% 
del valor total. En orden decreciente, se des- 
tacan afin las importaciones provenientes de 
Gran Bretafia (12%), Italia, Francia, Checo- 
eslovaquia y Suiza. 

En contraste con el trimestre anterior 
(agosto a noviembre de 1950), cuando se sefia- 
16 un superfvit mfximo de 235 millones de 
chelines, el intercambio de diciembre a febre- 
ro fltimo result6 en un déficit de 231 millones. 
Si a esa cifra se aumenta el valor de las mer- 
cancias recibidas mediante ayuda directa de la 
E.R.P. (95% de las cuales provenian de los 
Estados Unidos), el total del déficit subiré a 
714 millones de chelines. 

Calculando en la base de 1937 equivalente 
a 100, el indice de las cantidades pasé en la 
exportacién de 115 a 120, y en la importacién 
de 75 a 84. 


TRES ANOS DE VIDA DEL PLAN 
MARSHALL 


En los tres afios de vida del Plan Marshall 
(iniciado el 3 de abril de 1948), Austria ha 
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recibido 425.6 millones de délares, bajo forma 

de ayuda directa, y 26.8 de ayuda indirecta, 

oe nt pe los siguientes resultados lison- 
e: 


Produccién industrial—Mejoré6 101.7% (de 
74.7 en el primer trimestre de 1948 a 150.7 en 
el periodo correspondiente de 1951), siendo la 
base: 1937 equivalente a 100. 


Productividad industrial (produccién por 
trabajador).—Ascendié un 63.4% (de 57.7 en 
el primer trimestre de 1948 a 94.3 en igual pe- 
riodo de 1951); base: 1937 equivalente a 100. 


Produccion la.—Se elev6 cerca de un 
60% en relacién a 1937 (56% en 1947 y 90% 
en 1950). 


Volumen de exportacién (a los precios de 
1937).—Ascendié.un 221% (35.8% en el pri- 
mer trimestre de 1948, 114.9% en idéntico pe- 
riodo de 1951) ; base: 1937 equivalente a 100. 


Renta Nacional (a los precios de 1949). 
Subié 26% m4s que en 1948,'para 1950; ba- 
se: 1937 igual a 100. 


Inversiones (igualadas a los precios de 
1949). —Cerca de 20% de la renta nacional en 
los afios de 1948 y 1950; en 1937 la proporcién 
era de apenas 9%. 


Nivel de consumo (equivalente al nivel de 
vida).—Alza de 24% entre 1948 y 1950. 


COMERCIO EXTERIOR 


Produccién forestal—Largamente favoreci- 
da también por su pronunciada participacién 
en las exportaciones (2.200,000 m*. en 1950, 
contra 457,000 m*, en 1948). 


Produccién de energia eléctrica.—Pas6 de 
3,234 millones de KW. en 1947 a 4,911 en 
1950, con 6ptima perspectiva de desenvolvi- 
miento. 

En cuanto a los niveles de empleo, se llevé 
a efecto un interesante fenédmeno: por cuanto, 
durante los afios 1848 y 1949, el n&imero 
de trabajadores ocupados era siempre crecien- 
te, quedando estabilizado con las fluctuaciones 
normales, a fines de ese mismo afio en la cifra 
de 1.900,000 (excepto los empleados del go- 
bierno), igualmente aumentaba el nimero de 
desocupados, debide al continuo flujo de refu- 
giados, el mayor naimero de mujeres que se 
presentaban a trabajar a fin de aumentar los 
recursos familiares, y por la obra de repara- 
cién de los dafios causados por la guerra. 

En 1950, la relacién de desocupados contra 
la de ocupados era de 6.5%, con un mAximo de 
189,144 individuos en enero y un nGmero mini- 
mo de 86,183 en septiembre. 

En lo que concierne las curvas de precios, 
el costo de la vida, y salarios, se nota que, en 
cuanto ocurrié la r4pida baja de los precios 
en el mercado libre y el alza de los precios ofi- 
ciales, el costo de vida experimenté sucesivas 
elevaciones, a consecuencia también de las re- 
percusiones de la guerra en Corea. 


DE AUSTRIA EN 1950 


(En millones de délares de E. U.) 
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COMERCIO EXTERIOR DE AUSTRIA EN FEBRERO DE 1951 
(En millones de chelines austriacos) 


A) Por paiszs 
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Origen o destino 
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Suiza 
Unién Belgo-Luxemburguesa 
Yugoeslavia 


Total **: 


(*) No publicado. 
(**) No 
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B) Por mercancfias 
(1950) 





Importaciéa 
Mercancfas 


Exportacién 


Mercancias Millones de Porcentaje 
chelines del total 





Carbén y coque 
Granos panificables .. 
MAquinas y aparatos(*) 
La 





Total: 9,199 100.0 


*) Exclusive 


Manufacturas de fierro. 985 
981 


392 


15.1 
15.0: 


6.0 
Fierro funtlido y metra- 


lla 342 5.2 
288 
279 


4.4 
4.2 


203 
201 
. 200 


3.1 
3.0 


Ladrillos refractarios. . 3.0 





Total: 6,512 


maquinaria eléctrica, 
traido de: “Récords and Statistics”, Londres, 16 de junio de 1961. 





Interpretando las estadisticas relativas a 
Ja extraccién de carbén del mes de septiembre, 
se llega a la conclusiéa de que hubo disminu- 
cién de produccién en las minas situadas en 
las regiones de Charleroi, del Centro y de 
Mons, mientras que las minas que funcionan 
en Lieja y en la Campifia régistraron un au- 
mento de produccién; pero en el conjunto pue- 
de decirse que el rendimiento fue satisfacto- 
tio, Sin embargo, existe cierto temor, porque, 
con ‘el enorme consumo industrial que hay ac- 
tualmente, no se han podido constituir reser- 
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LA SITUACION INDUSTRIAL BELGA 





vas, y por tanto subsiste siempre el riesgo de 
ver algin el abastecimiento de las indus- 
trias en gro. Ademds, las .coquerias deben 
importar mensualmente unas 130,000 tonela- 
das de carbones extranjeros, especialmente de 
Alemania y de los Estados Unidos de Norte- 
américa, siendo los de esta dltima procedencia 
sumamente caros, a consectiencia de los altos 
fletes que rigen. Hubo un momento en que se 
temfa la imposibilidad de recibir carbon norte- 
americano, debido a la escasez de barcos para 
asegurar el transporte; parece qhe este obs- 
tdéeulo se ha vencido, 
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No ha variado la situacién de la industria 
metalirgica, y por consiguiente sigue muy bue- 
na: los precios quedaron firmes y los plazos 
de entrega bastante largos. Los aceros mer- 
cantes se cotizaron alrededor de 7,000 francos, 
y los palastros a 10,000 por tonelada. A pesar 
de las dificultades que subsistan para proveer- 
se de minerales, coque y metralla (iron scrap), 
las previsiones son que la produccién seguird 
subiendo en los meses venideros. Se nota un 
cambio en la situacién del mercado de la me- 
tralla, pues se sabe que ha sido posible firmar 
contratos para la importacién de un tonelaje 
importante procedente del extranjero. 

Por lo que se refiere a las industrias de las 
fabrieaciones metalicas, algunos sectores estu- 
vieron afin poco activos, aunque en general la 
situacién parece haber mejorado. Los talleres 
de construccién de material rodante y las fa-* 
bricas de productos para el consumo corriente 
son los que menos actividad tuvieron, debid 
al aflojamiento de los negocios interiores y po 
la competencia extranjera en el mercado de 
exportaci6n. 

En las dem4s industrias diversas, se nota 


“una disminucién de la actividad, siendo el caso 


para las industrias textiles, del vidrio y de los 
espejos. 

El petréleo es sin duda una fuente de déla- 
res: gracias a las dos nuevas refinerias que 
Bélgica va a poner en marcha (una de ellas 
funciona ya desde septiembre), este pais es- 
tima que podrA economizar unos 10 millones 
de délares anuales. No solamente harfé una 
economia de divisas dificiles de conseguir, sino 
también podra4-dar trabajo a una mano de 
obra especializada. En junio Gltimo, esta in- 
dustria ocupaba 2,414 empleados y 3,609 obre- 
ros, para sus refinerias y en Ja distribucién 
del petréleo. Caleulan que, con la puesta en 
marcha de sus dos refinerfias nuevas, habra 
posibilidad de ocupar mil personas mas. 

Ademas, el funcionamiento de estas nuevas 
refinerias entrafiaré la creacién de una indus- 
tria de la quimi¢a del petréleo y de sus deri- 
vados, especialmente de los gases, donde po- 
dri ocuparse aun mayor cantidad de mano de 
obra (porque el problema de los sin trabajo es 
uno de los m4s dificiles que Bélgica tiene que 
resolver) y darA una nueva utilidad apreciable 
a las diversas industrias del pais 

Las dos nuevas refinerias quefe instalaran 
en la regién de Amberes tendr4n una capaci- 
dad de produccién, la primera, que empezé a 
funcionar, de 1.320,000 toneladas anuales y, 
la. segunda, que segin las previsiones debe 
principiar a funcionar el 1° de julio de 1953, 
de 1.200,000 toneladas. 

En 1950, el petréleo refinado en Bélgica al- 
canz6 solamente 469,917 toneladas; ahora se 
estima que la produccién de petréleo refinado 
que se logrard, en los tres paises que forman el 


Benelux, sobrepasaré los 9 millones de tone- 
ladas en 1952-1953. 


LA PRODUCCION DE ACERO 
EN EUROPA 


La Comisién Econémica de las Naciones 
Unidas para, Europa dié a conocer que, en el 
transcurso de los seis primeros meses de) pre- 
sente afio, la produccién de acero acrecenté 
en los siguientes paises de Europa, comparan- 
dola con el mismo periodo de 1950: Bélgica, 
Gran Ducado de Luxemburgo, Dinamareca, Ita- 
lia y el Sarre. Se estima el aumento en un 
25%. . 

Inglaterra es el Ginico pais de Europa que 
no ha registrado aumento en su produccién de 
acero; para el continente europeo en general, 
el promedio de aumento de produccién de ace- 
ro ha sido de 10%. 

Véanse las cifras de produccién por paises 
y los porcentajes de aumento: 


Toncladas 


2.514,000 
1.264,000 
1.458,000 
1.509,000 
8.284,000 
6.442,080 
1,357,000 


Aumento 


33% 
33% 
23% 
23% 


8% 
Polonia es el Gnico pais de la Cortina de 


Hierro del cual, dice la Comisiéy arriba cita- 
da, se conocen las cifras de produccién. 


Luxemburgo, G. D. . . 
Gran Bretafia 


LA SITUACION ECONOMICA BELGA 


La rigurosa restriccién de las exportacio- 
nes, que acaba de decidir el Gobierno belga, 
completa el nfimero de. medidas que ha tomado 
contra una expansién anormal de los créditos 
belgas en la Unién Europea de Pagos (EUP). 

El sefior Meurice, Ministro de Comercio 
Exterior de Bélgica, en recientes declaraciones 
dijo que “esta restriccién se debe a que la ba- 
lanza comercial siempre nos resulta favorable, 
y Bélgica debe estudiar su posicién fuertemen- 
te acreedora hacia los paises que forman la 
Organizacién Europea de Cooperacién Econé- 
mica (OECE)”. 

Es sabido que las exportaciones belgas ha- 
cia dichos paises fueron tan numerosas, que Se 
sobrepasé6 la dotacién de 360 millones de déla-- 
res que le fue asignada. 

“Por una parte —continfia dicierdo el se- 
fior Ministro del Comercio —la UEP esta ac- 
tualmente en la imposibilidad de pagar a Bél- 
gica el excedente en oro en su totalidad, y, 
por la otra, este pais no puede aceptar que di- 
cho organismo de liquidacién de balances vaya 
transformdndose en un organismo de crédito, 
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por medio del cual Bélgica seguiria concedien- 
do créditos exagerados.: Ya se han entablado 
negociaciones con la UEP, para obtener el pa- 
go m&ximo en oro de nuestras exportaciones 
que excedan de nuestra cuota; y tenemos la 
esperanza de lograrlo. Sin embargo, es posi- 
ble que durante algunos meses nuestras ven- 
tas sigan siendo superiores a las posibilidadés 
de su pago en oro.” 

La expedicién de licencias de exportacién 
ser4 orientada a mantener dentro de limites 
normales las ventas al exterior. - 

“Nuestras dificultades en el seno de la EUP 
—dijo el sefior Ministro Meurice— han tenido 
alguna resonancia en el pais. Tendremos cui- 
dado para que las medidas que se han tomado 
no traigan consigo repercusiones perjudiciales 
a nuestra situacién econémica general.” 

Hay comerciantes en el extranjero que es- 
peculan actualmente con el franco belga, por- 
que esta moneda es dificil de conseguir en 
Europa, y lo serf.aun mds ahora, con las me- 
didas que se tomaron. Por eso los importa- 
dores extranjeros de productos belgas se apre- 
suran a liquidar el valor de las mercancias 
que importan, y hasta efectfan pagos adelan- 
tados, para asegurarse entregas futuras de 
mercancias, 

Las razones de estos movimientos de fondos 
residen principalmente en la opinién que pre- 
valece, con o sin fundamento, de que varias 
monedas europeas estén perdiendo estabilidad 
y que ocurriran algunas devaluaciones. Por 
consiguiente, algunos comerciantes del extran- 
jero buscan la manera de resguardarse contra 
una posible devaluaci6én, mediante la compra 
de mercancias belgas o el pago anticipado de 
entregas venideras. 

Las negociaciones actualmente en tramite 
en la UEP tendr4n como consecuencia el hacer 
mas dificiles los pagos en francos belgas, por- 
que la cuota que deberA pagarse en oro seré 
mis elevada. Por esto se apresuran a liquidar 
las cuentas pendientes y, también, a cubrir, en 
cierta proporcién, las operaciones futuras. 


EVOLUCION DEL COMERCIO EXTERIOR 
BELGA 


Las estadisticas del Instituto Nacional de 
Estadistica, de Bruselas, sefialan que, durante 
el primer semestre del presente afio, las im- 
portaciones sumaron 18.5 millones de tonela- 
das, con un valor de 66,000 millones de francos 
belgas, y las exportaciones 10 millones de to- 
neladas, por valor de 64,500 millones de fran- 
cos. 

Analizando las cifras anteriores, resulta 
que el volumen y el valor de las importaciones 
subieron- con respecto al periodo correspon- 
diente del afio anterior; ‘esta progresién del 
valor debe atribuirse en parte al alza de los 


precios en general: el mencionado Instituto de 
Estadistica lo estima en un 20%. 

El acrecentamijento de las importaciones se 
efectué exclusivamente en la rama de los pro- 
ductos brutos o simplemente preparados, lo 
que significa que Bélgica continuéd asegurando 
el abastecimiento indispensable de materias 
primas para su industria de~transformacio6n. 
Las importaciones de productos alimenticios, 
de pebidas y de productos fabricados refroce- 
dieron. 

De un periodo al otro (seis primeros me- 
ses de 1950 y 1951), debe tomarse en cuenta el 
alza de los precios, pues el mismo Instituto la 
calcula en un 28%, 

El adelanto en las exportaciones fue més 
que todo de productos acabados, y principal- 
mente productos siderirgicos y productos de 
fabricaciones metdlicas. A este respecto debe 
recordarse que, al principio del afio pasado, 
dichos productos registraron un retroceso im- 
portante de exportacién. 

El notable aumento dél valor de las expor- 
taciones del presente afio y la reduccién del 
valor de las importaciones, mejoraron bastante 
la balanza comercial: el déficit, que era de 
5,000 millones durante los seis primeros meses 
de 1950, es solamente de 1,400 millones de 
francos por el primer semestre filtimo. Conse- 
cuentemente, las exportacines realizadas de 
enero a junio de 1951 cubren un 97.8% de las 
importaciones, mientras que el porcentaje del 


periodo similar de 1950 fue solamente de 
84.7%. 


La participacién de los paises que forman 
la Union Econémica de Pagos (y de sus zonas 
monetarias) en el comercio exterior belga pue- 
de calificarse de esencial: dichos paises ven- 
dieron a Bélgica, durante el primer semestre 
de este afio, mercancias por un 58% del valor 
total de sus importaciones, contra 59% en 
1950. La pequefia diferencia que se nota se 
debe a que hubo menos importaciones proce- 
dentes de Holanda, Francia y del Reifio Unido; 
aumentaron las importaciones que se hicieron 
de los territorios de ultramar de la zona ester- 
lina y también del Congo Belga. 


Las exportaciones destinadas a los paises 
miembros de la Unién Econémica de Pagos, 
asi como a sus zonas monetarias, retrocedie- 
ron ligeramente, pues fueron de 67.8% del va- 
lor total, correspondiente al primer semestre 
de 1951, contra 68.6% durante todo el afio 
1950. Este retroceso se debe a que hubo menos 
entregas a Holanda, Francia y a los paises 
escandinavos; por lo contrario, las remesas 
subieron hacia el Reino Unido y los territorios 
de ultramar de la zona esterlina. 

Durante el primer semestre de 1951, toda 
la zona esterlina absorbié 16.8% del valor to- 


tal de las exportaciones beigas, contra 12.6% 
por todo el afio 1950. El déficit de la balanza 
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comercial de la Unién Econémiea Belgo-Lu- 
xemburguesa con la zoua esterlina, por el pe- 
riodo citado, se estima en unos 4,000 millones 
de francos. 

El propésito actual del gobierno es que 1s 
exportadores busquen la manera de desplazar 
répidamente una buena parte de las entregas 
que haciar a los paises que forman parte de la 
Organizacién Europea de Cooperacién Econé- 
mica (OECE), los cuales absorben 68% del 
total de la produccién belga, y que se hagan ha- 


cia Ios otros paises que slo recibian el 32% 
restante. Es dificil concebir que un désplaza- 
miento de tal amplitud sea factible en tin 
tiempo corto, pero la evolucién de los negocios 
comerciales exteriores es tan caprichosa -ac- 
tualmente, que dentro de seis meses podria 
haber cambiado por completo y, por tanto, no 
puede preverse lo que reserva el porvenir. 

Véase a continuacién la estadistica corres- 
pondiente a las exportaciones de las cinco 
principales ramas industriales : 





Rama industrial 





A) Metalurgia e industrias de 
fabricaciones metdlicas. 
1) Metales comunes y articu- 
los de estos metales .... 
2) M&quinas y aparatos ... 
83) Materia) de transporte .. 
B) Productos textiles 
C) Productos quimicos y pro- 
ductos conexos 
D) Productos minerales 
E) Vidrios y articulos de vi- 





Total de_esas ramas: 1,625 





5,797 





Total de las exportaciones: 2,126 





6,177 6,649 


PoRCENTAJE QUE REPRESENTAN DE LAS EXPORTACIONES 


39.0 
74 
4.3 

18.5 
9.4 
6.2 
2.3 


37.6 
7.7 
TA 

19.7 
8.4 
4.8 
1.6 





L MERCADO AMBERENSE 
PRODUCTOS COLONIALES 


Maderas.—La demanda de maderas del 
Congo se sostuvo bien durante el mes de sep- 
tiembre, tanto para el consumo interior como 
para la exportacién. Liegaron algunas parti- 

* das de agrumada, aserrada, etc., pero se con- 
sideran insuficientes comparativamente con la 
demanda. Por consiguiente, los precios se 
orientaron hacia el alza y se establecieron, a 
fines de septiembre, como sigue, en francos bel- 
gas por m*., CIF.; Kambala, 3,950; Kalungi, 
3,500; N’ Tola, 2,400. Los de las maderas para 
la aserradura, por metro efibico, CLF.: Kam- 
bala, 5,800; Kalungi, 5,100.. Al ‘mismo tiempo 
se cotizaban, por metro cuadrado, ex-almacén, 
ya retirado de la advana; espesor 2 mm.: Ro- 
belé, 1400; Bomanga y Bonkonko, 14.25; Tpa- 
‘ki; 16.00; Lolako; 15.00. 


Caucho.—Durante todo el mes de septiem- 
bre, el mercado estuvo irregular. Los cauchos 
de la clase R.S.8S., embarque préximo, se coti- 
zaban, el 31 de agosto, por kilo CIF., a 53.40 
francos ; el 10 de septiembre, a 62.35; el 13 de 
septiembre, a 55.95; el 21, a 59.15, y termina- 
ron el mes a 56.60. . 


Fibras—El mercado de la: fibras estavo 
muy poco activo en septiembre. Sin embargo, 
la insuficiencia de los arribos Ge yute de las 
Indias influencié los precios en el transcurso 
de la segunda quincena, pero los compradores 
se mostraron reticentes. Por kilo CIF., segfin 
calidad, los precios de la clase Urena fueron, 
de] 1° al 12 de septiembre, de 19.50 a 20.50 
francos; pero se elevaron, al terminarse el mes, 
de 21.50 a 22.50. A fines de septiembre, el pre- 
cio Ge‘la clase Punga era de 19.00 a 20.00. Zn 
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cuanto a los cohbtes (ctéttings) largos; los pre- 
cios se establecieron entre 12.00 y 13.50. 


Cacao.—Los precios de los cacaos bajaron 
sensiblemente durante el mes de septiembre, 
porque los interesados no efectuaron compras, 
en espera de la llegada de las nuévas cosechas. 
A principios del mes, el cacao del Congo, pri- 
mera calidad, se cotizaba a 39.00 francos por 
kilo CIF., y al finalizar e] mes a 35.00-por kilo 
nominal. 


Café.—Hubo buena posibilidad de venta ep 
el transcurso del, mes de septiembre para el 
Robusta del Congo, tanto para el consumo in- 
terior como para la exportacién. Los precios 
estuvieron firmes, y se cotizaban al terminarse 
el mes a 52:00 francos por kilo CIF.; grano 
gordo, y a 50.00 grano mediano. La demanda 
fue inferior para la calidad Ardbiga, cuyo pre- 
cio era a fines de septiembre, de 61.00 francos 
por los “Plantaciones” y de 59.00 por los “In- 
digenas”, por kilo CIF. 


Oleaginosas.—E) consumo interior casi no 
tuvo actividad. Algunas ventas se efectuaron 
con destino a Alemania, lo-que contribuyé a 
que los precios se sostuvieran como sigue (en 
francos belgas por tonelada CIF.) : 


Producto 


Aceite de cacahuates, base 3%, FFA., 
m&ximo 5%, envase perdido 

Aceite de palma, base 3%, FFA., m4- 
ximo 5%, envase perdido 

Aceite de palma, base 3%, FFA., ma- 
ximo 5%, a granel 

Aceite de palmera, mfximo 8%, base 
6%, envase perdido 


Precio 


A fines del mes se cotizaban las almendras 
de palmeras, contrato Liverpul 22-A, por tone- 
lada CIF., a 9,500 francos, y las semillas de 
ajonjoli, contrato IOSA, a 13,500 nominal. 


Harina de mandioca.—Hubo poco moyimien- 
to durante el mes; el precio no varié y se man- 
tuvo de 370.00 a 380.00 francos por cien kilos. 


Las exportaciones brasilefias, que subieron 


MOVIMIENTO DEL PUERTO 
DE AMBERES 


Al finalizar el octavo mes del presente afio, 
el nimero de barcos que entraron en el puerto 
de Amberes sumaban 7,637 unidades, con un 
tonelaje total de 17.310,766 toneladas Moorsom 
netas, contra 6,081 navios y 13.690,615 tonela- 


das por el perfodo correspondiente del afio pa- 


Analizando el movimiento por pabellén, se 
ve que las grandes lineas navieras mantuvieron 
su posicién, la Gran Bretafia con un promedio 
mensual de 277 unidades y 540,210 toneladas, 
los Paises Bajos con 134 navios y 332,863 tone- 
ladas, Noruega con 101 navios y 296,521 tone- 
ladas, y los Estados Unidos con 35 barcos y 
198,420 toneladas, mientras que Suecia, con 87 
unidades y 174,503 toneladas, se coloca en el 
quinto lugar en vez del pabellén francés, que lo 
ocupaba anteriormente, e] cual retrocede, con 
46 navios y 154,352 toneladas. ©] pabellén bel- 
ga se mantiene en el séptimo lugar, con 46 bar- 
cos y 117,226 toneladas. Durante el mes de 
agosto no llegaron barcos procedentes de la 
América del Sur ni de Israel. 

‘Véase el cuadro mensual del movimiento 
portuario de Amberes, desde agosto de 1950: 


SSSESSS33 83838 | 





Mercado del Brasil 
INFORME DE JUNIO DE 1951 


I, EXPORTACIONES 


del corriente afio, acusaron un aumento de 
810 millares frente a las del mismo periodo 
de 1950. A ese resultado contribuyeron pre- 


a 2,221 millares de toneladas en enero-junio dominantemente los siguientes productos: 


4S 











El café particip6 con 50% del valor glo- 
bal de las ventas externas; el algodén en ra- 
ma tuvo el porcentaje del 12%, y el cacao 
de 4%; el crecimiento de las cantidades em- 
barcadas en los dos primeros productos fue 
del 31% y el 30% respectivamente. Con rela- 
cién al cacao se sefiala una baja del 32%. 

En el cuadro por grandes clases, las mate- 
rias primas entran con un valor equivalente 


al 30.7% del total, los productos alimenticios 
con el de 68.7%, figurando las manufacturas 
con la pequefia cuota de 0.6%. 

Subié el wenges de la tonelada 


6,887 cruceiros, 442 m4s que en enero-junio de 
1950. El café mareé un aumento de 3,801 cru- 
ceiros en el promedio de su valor, y 14,526 el 
algodén en rama, 


II. IMPORTACIONES 


El volumen de las importaciones brasile- 
fias en enero-junio de 1951, comparativamente 
con el periodo idéntico de 1950, fue mejorado 
en 1,282 millares de toneladas, como conse- 
cuencia esencialmente de las alzes registradas 
en las compras de: 


Acusa también el valor, que alcanzé en el 
primer semestre del corriente afio cerca de 
15,921 millones de cruceiros, sensible eleva- 
cién relativamente al mismo periodo de 1950: 
su total sefiala un aumento de 7,955 millones 
de cruceiros, para el cual participaron en ma- 
yor escala: 


AREAS MONETARIAS 


Debemos sefialar que, en el intercambio 
con las 4reas de moneda convertible, los em- 
barques excedieron las adquisiciones en 741 
millones de cruceiros, ofreciendo el comercio 
con los Estados Unidos un saldo fuertemente 
favorable al Brasil (-+- 1.844,581 millares de 
cruceiros). 

En lo tocante a los paises de moneda in- 
convertible, la balanza comercial fue mayor 
para la importacién, cuyos valores superaron 
los de la exportacién en 1,362 millones de 
cruceiros, Argentina, Francia y la Unién 
Belgo-Luxemburguesa fueron ios paises donde 
m4s acentuadamente las importaciones sobre- 
pasaron las exportaciones. 

Los datos estadisticos deben interpretarse 
con relativa reserva, por cuanto existen ex- 
portaciones e importaciones que, aun cuando 
se refieren a paises de moneda débil, son efec- 
tuadas en moneda convertible. 
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COMERCIO EXTERIOR POR AREAS MONETARIAS (ENERO-JUNIO DE 1951) 
(En miles de cruceiros) 





Pafses 





a) Monedas convertibles: 
Antillas Holandesas 
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Unién Belgo-Luxemburguesa 
Unién Sud-Africana 
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EXPORTACIONES POR PAISES 











nién Belgo - Luxem- 
’ burguesa 


118,176 
354,578 
Total: 1.411,447 2221480 + 810,088 9. 15,299,418 + 6.202.166 


Fuente: Servicio de Estadistica Econémica y Financiera del Ministerio de Hacienda de] Brasil. 


IMPORTACIONES POR PAISES 
(Enero-junic) 


t+ HEEL +L ttt +++ [1 +! 
$+ $+tttt+4+4+teetet | 141+ 














371,376 
107,179 


2,077 
160,613 
51,549 
25,018 
78,977 
170,798 
75,250 
28,532 
24,976 
6,470 
92,397 
5,605 


tatttt lel ttl tet] +444 


191,061 


155,001 — 
_ 296, 430,053 + 
Total: 3.767,551 5.050,001 -+ 1.282,450 7.996190 15.920,906 


13,872 
877,307 
7.924,716 
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IMPORTACIONES POR GRUPOS DE PRODUCTOS 


(Enero-mayo y enero-junio) 





° Grupos de productos 


1950 1951 





B yo: 
a) ANCIAS ESENCIALES: 


1—Materias primas y com- 


bystibles 


2.—Productos alimenticios. 


3.—Manufacturas 
4.—Animales vivos 


Total del grupo a) : 


b) Mercancfas MENOS ESENCIA- 


Total absoluto: 


Enero-junio: 


ay MmrcanciasS BSENCIALES: 


1.—Materias primas y com- 


bustibles 


. 2—Productos alimenticios. 


3.—Manufacturas 
4.—Animales vivos 


Total del gruo a): 
b) Mercancias MBNOS ESENCIA- 















































Valor a bordo en el Brasil (en cruceiros) 
1948 1949 1950 

















Suiza 
U nién Be lgo-Lu- 
iburguesa. . . 


66,015 ‘77,442 


1,021,347 





1A01,817 — 1.975,277 


163,819" 266,294 
12470 23,358 





176,289 289,652 





9,291,787 11.109,417 


12,757,665 


285.738,467 343.395,554 408.462,962 
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EL COMERCIO CON MEXICO (1947-1950) 


Por el Sr. Manuat Nonsha. de le Embajada de Mézice en el Canadé. 


Esta breve resefia pone de manifiesto la 
importancia de las relaciones comerciales exis- 
tentes entre México y el Canad4, importancia 
poco reconocida, dada la discrepancia que 
existe entre las estadisticas de uno y otro pais. 

Se podraé advertir, por ejemplo, que nuestro 
comercio con e! Dominio, en el afio 1950, pasé 
de 50 millones de délares, con saldo a nuestro 
favor de 15.287 millones de délares. Todos los 
datos que se incluyen son en délares cana- 
dienses, tomados de las estadisticas del Do- 
minio y convertidos del sistema inglés al mé- 
trico decimal, tomando la tonelada de 2,000 
libras y el CWT (hundredweight) de 100 li- 
bras. 


Se nota cierta inclinacién a restar impor- 
tancia al inciso 2 del articulo VII de nuestro 
Convenio Comercial con el Dominio, celebrado 
el 8 de febrero de 1946, que dice: 

“2.—Se exceptian igualmente de los efec- 
tos del presente Convenio las ventajas conce- 
didas o que pueden ser acordadas en el futuro 
por e] Canad4 exclusivamente a otros territo- 
rios sujetos a la soberania de Su Majestad el 


Rey de.la Gran Bretafia, Irlanda, y de los 
Dominios Brit&nicos de Allende los Mares, Em- 
perador de la India, o bajo el dominio, protec- 
cién o mandato de Su Majestad...” 

’ Se tiende a un mayor incremento comercial 
con el exterior, segin expresién privada de un 
alto funcionario del to de Comer- 
cio; se aspira a efectuar la expansién del co- 
mercio canadiens® con el mundo entero, sin li- 
mitar sus grandes posibilidades a unos cuantos 
mercados. Segin dicho funcionario, disgusta 
al Canad, en el fondo, la actual politica co- 
mercial, consistente en dar preferencia a los 
paises de la Comunidad Brit4nica, porque se 
ha viste en la practica, sobre todo en los filti- 
mos afios, que la seguida hasta ahora, a pesar 
de la estrecha amistad existente con Inglate- 
rra, ha causado dafios a la economia canadien- 
se, asi como a sus relaciones con otros paises 
del mundo. Y la forma como el Canada pre 
tende lograr un mayor acercamiento, con las 
repablicas centro y sudamericanas, serf la con- 
certacién de convenios comerciales similares al 
existente con nuestro pais. 


MOVIMIENTO COMERCIAL ANUAL ENTRE MEXICO Y CANADA 











PRODUCTOS CANADIENSES IMPORTADOS POR MEXICO 
(Los valores son en délares canadienses) 





Unidad 


1947 





+, a See $ 3.288,660 
435,667 488,556 682,567 


658,172 


831,530 $ 875.253 
12,554 
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. 9 Unidad * ¥ 4% 1947 , 
645 879 $ 1,034,497 
895,900 
50 


Alambre de cobre aislado. 462,359 
Fibra molida de asbesto. . 416,533 


3,849 
Medidores eléctricos y re 
339,376 
312,417 
340,451 





$ 2,057,791 
Galones 287 58, 264,756 


Libras 


Bisheles 
$ 421,881 
CW T. 28,578 
754,383 
Pies 58.470,763 


$ 442,688 





PRODUCTOS MEXICANOS EXPORTADOS AL CANADA 
(Los valores son en délares canadienses) 





Unidad 1947 1948 1949 1950 
$ 9.549,141 $ 19.942,820 $ 15.621,265 $ 19.117,312 
64.358,948 49.507 ,426 


32.920,517 507, 
$ 2.900,357 
j 39.771,218 
Fibra de henequén “ $ 1.962.993 


130,339 





Productos de petréleo .. 


$ 652,914 
1,986,264 


$ 1,268,103 
8.744,734 
Pulpa de frutas 
Naranjas mandarinas ... 
Petréleo crudo 














Tejidos de algodén (de 
Dis. 0.80 la libra) .... 


Libras 


$° 1.413,581 
779,943 





EXPORTACIONES DE MEXICO 
‘(Por productos, principales) 
Kilos Délares canadienses 


7.955,130 3,855,232 
14.912,994 9.549,141 
29,154,627 19.942,820 
22.476,178 15,621,265 
21.919,370 19.117,312 


18.959.845 
6.671,004 
12,270,923 
5.912,177 
10.895,517 


11,917,071 
12.970,749 
746,830 
18,056,034 
16.876,750 
20.765,000 


449,460 
573,951 
266,952 


2.405,521 


268,298 
180,767 


Canad4 importé de México 32.921,000 libras 
en 1947, con un valor de 9.549,141 délares ca- 
nadienses; cantidades que representan, en re- 
Jacién a délares, el 16.4% de las importaciones 
totales del Canada en lo que se refiere a este 
ee 3p y el 17.1% en relacién al volumen, 

ara México, en relacién a délares, representé 
ol 3% de sus exportaciones totales al Ca- 
nada. 

En 1948, el Canad& import6 de México 
64.359,000 libras, con un valor de 19,942,820 
délares; cantidades que representan, en rela- 
cién a délares, el 23.9% de las importaciones 
totales del Canadé en lo que se refiere a este 
producto, y el 38.2% en relacién al volumen. 
Para México, en relacién a délares, represent6 
un 73.2% de sus exportaciones totales al Ca- 
nada y un 60% en relacién a volumen total de 
algod6n exportado por México.* - / 

En 1949, el Canad& import6 de México 
49.507,000 libras, con un valor de 15.621,265 
délares; cantidades que representan, en rela- 
cién a délares, el 23.9% de las importaciones 
totales del Canad en lo que se refiere a este 
producto, y el 24.3% en lo que se refiere al yo- 
lumen. Para México, en relacién a délares, re- 
present6 un 63.1% de sus exportaciones tota- 
les al Canadé, y un 18.3% en relaci6n al volu- 
men total de algod6én exportado por México. 

En 1950, el Canad& import6 de México 
48.285,000° libras, con un valor de 19.117,312 
délares; cantidades que representan, en rela- 


 cién a délares, el 21.6% de las importaciones 


totales del Canada en lo que se refiere a este 
producto, y el 21.1% en relacién al volumen. 
Para México, en relacién a délares, representé 
un‘ 58.0% de sus exportaciones totales al Ca- 
nada, y un 13.4% en relacién al volumen total 
de algodén exportado por México. 

Los paises que abastecen de esta fibra al 
Dominio del Canad& son, en orden de impor- 
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tancia, relativa a délares y volémenes: Esta- 


representado, en 
relacién a délares, el 75.0%, 55.5%, 16.0% y 
T7.5%, vamente, para los afios de i947 
a 1950, de importaciones totales de algod6n 
del Canada. 

En los afios 1949 y 1950, las industrias tex- 
‘tiles del Dominio habian hecho tratos con los 
algodoneros mexicanos, para la compra de una 
cantidad de algod6én mayor que la impertada 
en el afio 1948. La razén del descenso en 1949 
y 1950 fue la restriccién a la exportacién de 
este producto, decretada por nuestro pais. 

El promedio de importaciones de algodén 
de Canad4, durante los dltimos cuatro afios, 
ha sido de 197.916,000 libras anuales. 


Hanequtn 


En 1947, Canadé importé de México 147,068 
CWT. (hundredweights: cientos de libras), con 
un valor de 2.144,999 délares; cantidades que 
representan, en relacién a délares, el 21.3% de 
las importaciones totales del Canad4 en lo que 
se refiere a este producto, y el 17.6% en rela- 
cién a volumen. Para México, en relacién a dé- 
lares, represent6 un 12.6% de sus exportacio- 
nes totales al Canadé. 

En 1948, Canadé importé de México 270,523 
CWT., con un valor de 4.190,237 délares; can- 
tidades que representan, en relacién a délares, 
el 37.9% de las importaciones totales del Ca- 
nad& en lo que se refiere a este producto, y el 
37.0% en relacién al volumen, Para México, en 
relacién a délares, represent6 un 15.4% de sus 

rtaciones totales al Canad& y un 20.8% 
en relacién al volumen total de henequén ex- 
portado por México. 

En 1949, Canada importé de México 130,339 
CWT., con un valor de 1.962,993 délares; can- 
tidades que representan, en relacién a délares, 
el 31.0% de las importaciones totales del Ca- 
nad4 en lo que se refiere a este producto, y el 
34.8% en relacién al volumen. Para México, 
en relacién a délares, represent6 el 7.7% de 
sus exportaciones totales al Canada y un 12.0% 
en relacién al volumen total de heneqnuén ex- 
portado por México. 

En 1950, Canad4 importé de México 240,201 
CWT., con un valor de 2,986,976 délares; can- 
tidades que representan, en relacién a délares, 
el 36.3% de las importaciones totales del Ca- 
nad& en lo que se refiere a este producto, y el 
42.3% en relacién al volumen. Para Mé 
en relacién a délares, represent6 el 9.1% de 
sus exportaciones totales al Canadé y un 14.8% 
en relacién al volumen total de henequén ex- 
portado por México. 

El promedio de importaciones de henequén 

en Canad4, durante los Gltimos cuatro afios, 
ha sido de 628,493 CWT. anuales. 


Diciembre de 1951 


Los paises que abastecen de fibra de hene- 
quén al Dominio son, en orden de importancia, 
relativa a délares y volamenes: Africa Orien- 
tal Inglesa, México, Estados Unidos, Brasil, 
Haiti, Cuba y otros. 

En 1949 y 1950, México ha sido realmente 
el principal abastecedor, en vista de que el Ca- 
nad& bajé sus importaciones mds 0 menos a la 
mitad, en relatién con afios anteriores, y el 
Africa Oriental Bri.inica desaparecié casi por 
completo entre sus abastecedores. 


TomarTs 


En 1947, Canad4 importé de México 
28.632,915 libras, con un valor de 2.594,310 dé- 
lares; cantidades que representan, en relacién 
a dolares, el 40.9% de las importacignes tota- 
les del Canada en lo que se refiere a este pro- 
ducto, y el 35.9% en relacién al volumen. Para 
México, en relacién a délares, representé el 
6.6% de sus exportaciones totales al Canada. 

En 1948, Canad4é importé6 de México 
1.645,000 libras, con un valor de 118,179 déla- 
res ; cantidades que representan, en relacién a 
délares, el 8.9% de las importaciones totales 
del Canada en lo que se refiere a este producto, 
y el 9.35% en relacién al volumen. Para Méxi- 
co, en relacién a délares, representé el 0.43% 
de sus exportaciones totales al Canad&é y un 
0.65% en relacién al volumen total de tomate 
exportads por México. 

Ep 1943, Canad&4 import6 de México 
39.771 ,218 libras, con un valor de 2,900,357 dé- 
lares; cantidades que representan, en relacién 
a Gdlares, el 39.0% de las importaciones tota- 
les del Canada en lo que se refiere a este pro- 
ducto, y el 38.8% en relacién al volumen. Para 
México, en relacién a délares, represent6 el 
11.4% de sus exportaciones totales al Canadaé 
y un 17.7% en relacién al volumen total de to- 
mate exportado por México. 

En 1950, Canad4 importé de México 
37.175,564 libras, con un valor de 1.716,063 dé- 
lares; cantidades que representan, en relacién 
a délares, el 26.0% de las importaciones tota- 
les del Canad& en lo que se refiere a este pro- 
ducto, y el 36.4% en relacién al volumen. Para 
México, en relacién a délares, representé6 el 
5.2% de sus exportaciones totales al Canad4 y 
un 20.5% en relacién al volumen total de to- 
mate exportado por México. 

El promedio de importaciones de tomate en 
Canada, durante los filtimos cuatro afios, ha 
sido de 75.317,000 libras anuales. 

Los principales abastecedores de tomate al 
Dominio son, en orden de importancia, relati- 
va a délares y volamenes: Estados Unidos, Mé- 
xice, Bahamas, Cuba y Jamaica; representan- 
do los Estados Unidos, generalmente, el 50% 
de las importaciones canadienses de tomate. 
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CacaHUATE 

En 1947, Canad& import6 de México 
1.267,643 libras, con un valor de 178,134 déla- 
res; cantidades que representan, en relacién a 
délares, el 2.08% de las importaciones totales 
del Canadé en lo que se refiere a este acto, 
y el 2.13% en relacién al volumen. Para Mé- 
xico, en relacién a délares, represent6 un 1.04% 
de sus exportaciones totales al Canada. 

En 1948, Canadé importé de México 588,000 
libras con un valor de 79,387 délares; cantida- 
des que representan, en relacién a délares, el 
0.56% de las importaciones totales del Canadé 
en lo que se refiere a este producto, y el 0.63% 
de sus exportaciones totales al Canad4, y es 
el afio en que menos cacahuate se exporté a 
este pais. 

En 1949, Canad&é import6 de México 
8.744,734 libras, con un valor de 1.268,103 dé- 
lares; cantidades que representan, en relacién 
a délares, el 15.6% de las importaciones tota- 
les del Canad4 en lo que se refiere a este pro- 
ducto, y el 17.3% en relacién al volumen. Para 
México, en relacién a délares, represent6 -un 
5.0% de sus exportaciones totales al Canada. 

En 1950, Canad4 importé de México 
21.006,760 libras, por Dies. Can. 2.758,526; 
cantidades que represen en relacién a déla- 
res, el 35.3% de las importaciones totales del 
Canad4 en lo que se refiere a este producto, y 
el 31.9% en relacién al volumen. Para México, 
en relacién a délares, represent6 un 8.4% de 
sus exportaciones totales al Canada. 

El promedio de importaciones de cacahuate 
en el Canadé, durante los Gltimos cuatro afios, 
ha sido de 67.025,000 libras anuales. 

Los paises que abastecen de cacahuate al 
Dominio son, en orden de importancia, relati- 
va a délares y volamenes: Estados Unidos, In- 
dia, China y México; en 1950 las exportaciones 
de la India y los Estados Unidos fueron, en re- 
lacién a afios anteriores, casi insignificantes ; 
en cambio se puede notar que, del promedio de 
67.025 millones de libras que Canad4 importa 
anualmente, México le vendié, en 1950, 21 mi- 
Nones de libras. 


Cars 


No obstante que las exportaciones de café 
mexicano al Canadé representan un porcenta- 
je bajo, aun en los Gltimos afios, efi compara- 
cién con el total de las importaciones cana- 
dienses de este producto, conviene observar la 
grafica de exportaciones de café, y darse cuen- 
ta de la firmeza con que asciende, asi como 
tomar en cuenta la buena voluntad del Gobier- 
no canadiense para importar productos mexi- 
canos. 4 

El promedio de im de café en 
Canad4, durante los .dltimos cuatro afios, ha 
sido de. 79.698 millones de libras. 


Los paises gue’ kbastecen de café al Domi- 
nio son, en de importancia, relativa a 
délares y volamenes: Colombia, Brasil, Guate- 
mala, El Salvador y otros, 


El tipo de café mexicano ha sido poco gus- 


entre los productos de importacién. 


PRODUCTOS PRINCIPALMENTE EXPOR- 
TADOS POR MEXICO AL CANADA EN 
EL PRIMER SEMESTRE DE 1951 


A continuacién se ven las cifras, para el 
primer semestre del afio de 1951, de los pro- 


ductos principalmente exportados por México 
al Canada. 


Naranjas.—En el primer semestre del co- 
rriente afio: 3,600 m.*, con un valor de 181,440 
délares canadienses; con relacién a este pro- 
ducto no se puede decir fiada extraordinario: 
al mismo ritmo, al final del afio tendriamos 
9,000 m.*, con un valor de 542,000 délares, que 
significaria, en relacién a 1950, alrededor de 
una tercera parte. 


Tomate.—Para el mismo a 20,765 
toneladas, con un valor de 2.895,800 délares. 
Si comparamos estas cifras con las totales de 
1950, vemos que representan, en valor, el 169%, 
y en volumen, el '% ; esto indica que nuestro- 
tomate subié de precio, y que, si las exporta- 
ciones de este producto siguen al mismo ritmo, 
para fin de afio tendremos: 5.791,000 en déla- 
res, y en volumen, 41,530 toneladas. El afio en 
que m4s volumen de tomate se ha vendido al 
Canada fue 1949, con 18,056 toneladas; en 1950 
fueron 16,876 toneladas. 


Cacanvats.—Para el mismo iodo : 8,600 
toneladas, con valor de 2.405,521 délares. Si 
comparamos estas cifras con las totales del 
afio 1950, vemos que representan el 87% en dé- 
lares, y en volumen el 90.2%; esto indica que 
nuestr@€icahuate bajé de precio en relacién 
con 1950. Si las exportaciones siguen al mismo 
ritmo, para fines de afio tendremos ventas de 
este producto por un valor de 4.811,00 délares 
y un volumen de 17,200 toneladas. El afio 1950 
ha sido el m4s alto en ventas de cacahuate al 
Canada, y nos da las siguientes cifras: 9,537 
toneladas, con un valor de 2.768,526 délores. 

Es de notarse que la exportacién de ca- 
cahuate mexicano al Canada casi fue nula en 
los afios anteriores: 449, 574, 267 y 3,970 tone- 
ladas para los afios de 1946 a 1949; se ve cla- 
ramente la importancia que est4 adquiriende 
este producto de exportacién para México: en 
1950 se exportaron 9,537 toneladas y para 1951 
probablemente se exporten alrededor de 17,200 
toneladas. 
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Carét.—Para el mismo p 0: 1,120 tone- 
ladas, con un valor de 1.289, délares. Si 
comparamos estas cifras con las totales del 
afio 1950, vemos que representan el 81.5% en 
délares, y el 73.2% en volumen; en este caso 
nuestro café subié de precio en relacién con 
1950, en un 11.0% ; ahora, si las ventas siguen 
a ese ritmo, para fines de afio tendremos ven- 
tas de este producto por un valor de 2.579,000 
délares y un volumen de 2,240 toneladas. El 
afio 1950, que ha sido el més alto en ventas 
de café al Canada, nos da las siguientes cifras: 
1,530 toneladas y 1.584,423 délares. 

Es de notarse, como en el cacahuate, que el 
café ha adquirido un gran aumento en expor- 
taciones al Canad4, y que, aunque México no- 


es de los principales paises exportadores de 
café, represent6 en 1950 el 3.5% de las impor- 
taciones totales de café del Canad4; comparan- 
do cifras, veremos que ha) aumentado en ‘un 
gran porcentaje en relacién con afios ante- 
riores. 

Excepcionalmente. durante el primer semes- 
tre del afio 1951, se vié figurar, entre las ex- 
portaciones de México al Dominio, lo siguien- 
te: en el mes de enero, 1.002,738 onzas de plata 
no manufacturada, con un valor de 802,523 dé- 
lares, y se noté la ausencia total de algodén 
en rama; en marzo se anotaror 12,262 CWT. 
de cobre en lingotes, con valor de 389,417 dé- 
lares. Tanto en marzo como en abril, siguié 
noténdose la ausencia total de algodén en 
rama, 


MONTREAL, QUEBEC 


(Septiembre de 1951) 
PRECIOS DE DIVERSOS MERCANCIAS 





Bit. del Unidad Precios en délares canadienses 
mercado 26 sept. 28 sept. 





Mercado de Bonsecours: 


Docena 
12 manojos 
12 manojos 


Apio grande 

Apio mediano 
Berenjena grande 
Berenjena mediana.... 
Betahel: 15 i. 4 es ceebs 
Calabazas, calabacines. 
Cebolla de primera.... 
Cebolla amarilla y roja 
CMs s9 rac Hh dca es 
Coles de Bruselas. 
Coliflor grande 
Coliflor mediana 
oe eee es eee 
Chirivias .. . ee 














Cebolla amarilla. 


Cebolla tipo espafiol... 
Cebolla de Ontario.... 


Chile piment6n y verde 
picante 
Durazno de Ontario... 


Lechuga de California. 
Limén de California... 
Limoncitos. (Calif.)... 
Manzanas McIntosh.... 
Manzanas (otras) 
MES CN ok ua vedpae 
Naranja Sunkist (imp.) 
Pa 


Incierto 
Tomate de California... Firme 
Tomate de Ontario..... Firme 
Toronja de California.. Firme 
Uva de California, M4- 
laga roj Firme 
Uva sin Firme 


PRECIO MEDIO DE LA DOCENA DE NARANJAS 
(Tamafio 252’s; al 1° de septiembre de 1951) 
Eamonton ous 
Halifax . . 
RE et By sR yl bee y+ sa 
Toronto . 
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TORONTO, ONTARIO 
(Septiembre de 1951) 


COTIZACIONES DE VIVERES 
Calidad u origen, y unidad 


_ Verde, docena de manojos 
Bashel 
11 pintas . 
Bashel 
Tipo especial, 50’s, 11 pintas 
Amarilla, 11 pintas 
Silverskin, 11 pintas 








Verdes, 6 cuartos de galén 

Rojos, dulces o picantes; 6 
cuartos de galén 

Bashel 

6’s, caja 

11 pintas 

Bashel 

3 docenas 

Bashel 

McIntosh, béshel 

Otras, bashel 

5 galones 

Bishel 

De Ontario, bashel 

Otras, bashel 

11 pintas 

Bartlett, 6’s, 1 pinta 

Otras, 6’s, 1 pinta 

11 pintas 

De Ontario, huacal (4 6 6) 

6 libras 

6’s, cajita 

Bishel 


Mercado de los Estados Unidos 
EL PASO, TEXAS 


(Septiembre de 1951) 





COMERCIO CON MEXICO Peoductes 


Productos Carros Kilos Acido bérico 
Bes PD, re PR eet... 


EXPoRTACIONES Y REEXPORTACIONES 4 México Alambre (adicional) 


Aceite Diésel 
Aceite lubricante 








pO er ena 


Brea . . 
Cajas de madera 


ron por esta frontera, con destino, la mayer 
a los Estados de California, Nuevo Mé- 


kilogramos de carne, que se destinaron para 


las empacadoras establecidas en las ciudades 
de Kansas City (Mo.), Omaha (Nebraska), Los 
Angeles y San Diego (California), embarques 
que fueron aceptados de conformidad por el 
Agente local del Departamento de Agricultura 
de este pais. 


COTIZACIONES VARIAS* 
~ 
LECHERIAS “PRIGE” Y “FARMERS” 





Producto 


e 


nidad 


= 





Leche Fp ameinn grado “A” 
u 


Leche Guérnsey-Jérsey grado “A” 

Leche “Estrella de Oro” 

Leche homogenizada grado “A” 
certifi 


HEID BROS. CORPORATION 


Producto 


3 


F 


PSPS SP SP SESE SDS SS 
SSSSSsss 
EREBEEE 


sf 
5 
:: BERVERRB fit 


McNUTT OIL AND REFINING CO. 


Producto 





TOMO IV 


Diciembre de 1951 ° 


NUM. 12 





PELICULAS CINEMATOGRAFICAS 


Las peliculas mexicanas exhibidas en el Tea- 
tro Colén de esta ciudad, durante el mes de 
septiembre, fueron las siguientes: Ojos de Ju 
ventud y Ay, Palillo no te rajes (19 y 2), Cuan- 
do Acaba la Noche y una pelicula norteameri- 
cana (del 3 al 7), Un dia de vida y una pelt 


cula norteamericana (8 y 9), Otra Primavera 
(del 10 al 12), Los viejos somos asi (15-y 16), 
Deseada (del 17 al 21), Rosauro Castro y Yo 
quiero ser hombre (22 y 23), El Siete Machos 
(del 24 al 28), La diltima noche y Gema (29 y 
80). La que mis gust6 fue Deseada, en la que 
trabaja Dolores del Rio. Los Tres Diamantes 
se presentaron durante los dias 13 y 14. 


LAREDO, TEXAS 


(Septiembre de 1951) 


Encabezando la lista el metal de hierro, que 
tuvo un alza de 167 carros, en agosto, a 198 en 
septiembre, las importaciories procedentes de 
México por ferrocarril, en carros por entero, 
al través de Laredo, dan un total de 804 carros 
en el mes de septiembre filtimo, comparado con 
554 en agosto. El segundo lugar correspondié 
a los concentrados de zinc, que fueron 122 ¢ca- 
rros en septiembre, en comparaci6én con 103 en 
agosto. La fibra de ixtle, de 75 carros en agos- 
to, subié a 113 el siguiente mes. El plomo ocu- 
p6 el cuarto lugar con 56 carros, él mismo nt- 
mero que el mes precedente. 

El total de las importaciones en septiem- 
bre es como sigue: 


Algodén (derivados) 
Algodé6n (des 
Algodén (semilla) 
Aluminio... 


Antimonio (concentrado) 
Antimonio 
Arséni 


Cajas. .. 
Cajas de cartén vacias 


Estroncio . 

Fibra de. ixtle 

WPTOUNNTO 8 oi v0 ctsdawhss totes 
Henequén 

Hierro... 

Hierro (metal) 

Hierro (mezclas) 

Manganeso... 

reer errr rrr. Urey e 
Metales (desperdicios) 


Tambores yacios 

ON, “s key 5 eeadec tc s thateues 
Tuberias de asbesto...... A paaas 
DE as bawies adc pec dentbsaesxe 
Vidrio... 

Zine (concentrado) 

Zine (metal) 


La importacién de plantas fue aproxima- 
damente un 52% menor que en agosto, y 35% 
menor que en septiembre de 1950. 

Las importaciones fueron verificadas de 
dos paises, México y Venezuela, encabezando 
la lista la planta conocida como Selaginela 
(Planta de Resurreccién). 


\ Plantas de orquidea 


Plantas de cacto 
Bulbos de 50 plantas diferentes. 


El Gerente General de la empresa Pacific 
Fruit Express espera una considerable alza en 
el movimiento de exportaciones de México a 
los Estados Unidos, en caso de que levanten las 
acthales restricciones contra la importacién 
de la carne fresca de México. Con el motivo 
anterior, el mismo Gerente manifiesta que su 
compafiia esta construyendo aproximadamen- 
te 2,100 nuevos carros refrigeradores en este 
afio fiseal, con un costo de diecinueve y me- 
dio millones de délares; ya se han construido 
unos 400 de estos carros, y se ha indicado que 
el total ascender4 a 100 para el fin de este afio 
civil. El resto sera terminado a principios de 
1952, para dar a la compafiia un total de 40,000 
carros refrigeradores, aproximadamente. La 
produccién actual es de 10 carros diariamente. 

La Pacific Fruit Express también est& cons- 
truyendo una nueva fabrica de hielo artificial 
en Laramie, Wyoming, por donde pasa el fe- 
rrocarril Union Pacific, para substituir al hie- 


560 
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lo natural que antes se usaba. El coste de la 
fabrica es de 1.200,000 délares. 

Los duefios de la empresa Pacific Fruit Ba: 
press son los ferrocarriles Southern Pacific y 
Union Pacific. La Pacific Fruit Bepress sumi- 
nistra todos los carros refri que ‘usa 
el ferrocarril Texas-México, que tiene su sede 
en Laredo, para el intense movimiento de la 
frontera que permita la salida de otros pro- 
ductos de este sector del Sur de Texas; tam- 
bién tiene contratos exclusives para suminis- 
trar los carros refrigeradores que usan los 
Ferrocarriles Nacionales de México, euyo prin- 
cipal puerto de salida es Laredo, y la linea 
Sud-Pacifico de México, que verifica estas ex- 
portaciones por Nogales, Son. Actualmente 
hay Gnicamente 200 earros de la Pacific Fruit 
Egpress en México, en vista de que no es la 


temporada de exportacién:de frutas y verdu- 
ras en cantidades considerables. 


LEGUMBRES, FRUTAS Y PESCADO 


En Set he aun menos 
articulos aroaiahninian de México por el puerto 
de Laredo que en agosto y, por segundo mes 
consecutive, no entré un solo plaétano. 

Las limas encabezaron la lista de septiem- 
bre con 7,960 cajas, con un peso de 407,396 li- 
bras; les sigaié el ajo, con 1,510 sacos y un 
peso ‘de 78397 libras. 

Entraron 3 camiones de pescado fresco, eon 
un’ total de 2,146 libras. 

El chile verde ascendié a 110 costales; con 
peso de 6,273 libras. 

Entraron 4 cajas de calabacitas, con 63 li- 
bras Gnicamente. 


e 
LOS ANGELES, CALIFORNIA 


(Septiembre de 1951) 


EXPANSION, INDUSTRIAD 


Durante el-mes-de agosto Gltime, el Conda- 
do de Los Angeles mantuvo con ritmo soste- 
nido y aun acelerade su 


industrial; en parte considerable el incremen- 


to de la actividad fabril es atribuible directa- 
mente al programa de defensa que desarrollan 
los Estados Unidos. Como resultado, se han 
creado, en lo que va del afio actual, 31,692 pla- 
zas nuevas para trabajadores, lo cual. armoni- 
za con el aumento de la poblacién de este pro: 
pio Condado, manteniendo el equilibrio que 
debe existir entre el volumen de la poblacién 
y las oportunidades de empleo. 

E} 28 de septiembre se inaugur6, en la es- 
quina de las calles Sepilveda y Main, una 
enorme planta de la Américan Can Géaweny, 
Esta nueva planta (la octava establécida por 
dicha empresa en California) tiene capacidad 
para producir al afio 350 millones de botes de 
hojalata, para empague de productos alimen- 
ticios. Dentro del nuevo lecal (el cual tiene 
una superficie de 259,000 pies cuadrados) exis 
ten baterias de mdquinas con capacidad para 
producir 450 botes por minuto cada una, Esta 
nueva fAbrica, por si sola, daré ocupacién a 
2,000 operarios; la ereecién de esta planta in- 
dustrial representa varios millones de délares. 


PRECIOS 


Los precios que se sefialan a continuacién 
corresponden al 29 de agosto de 1951 (excep 
to los. de conejos, gallinas y huevos, que co- 
rresponden al 31) y representan: ‘promedios de 
precios al mayoreo: 


Producto 


re apt 
Apio 


Toronja . . 
Zanahorias . 


Harinolina de alfalfa . . 
Harinolina de copra . 
Harinolina de semilla 
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LA OCUPACION 


Las estadisticas correspondientes a julio 
del presente afio revelan que la ocupacién en 
California fue mayor que en cualquier otra épo- 
ca, incluyendo los afios de la guerra pasada; 
dicho nivel de ocupacién se calculé en 4.504,000 
y se atribuye a las oportunidades creadas por 
las industrias del programa de defensa ; ese to- 
tal representa un aumento de 236,000 trabaja- 
dores ocupados con a las cifras del 
afio pasado. La finica rama de la ocupacién que 
no revela aumento con respecto al afio pasado 
es la agricultura. 


PELICULAS CINEMATOGRAFICAS 


La distribuidora Clasa-Mohme, durante el 
mes de septiembre, estrené las peliculas mexi- 
canas que siguen: Los Pobres van al Cielo, La 
Tienda de la Esquina, Una gallega baila Mam- 
bo y El Embajador, Las trea primeras tuvie- 


aceptacién regular, For tesa 7 mas bien* 


tado el nimero de sus peliculas, pero descui- 
re ha es cae een armmnncagnaskrand 
to. 

La distribuidora Azteca Films estrené es- 
tas otras: Ay, amor, cémo me has puesto (de 
Tin Tan, con excelente aceptacién) ; La vida 
en broma (con Amalia Aguilar, mal recibida) ; 
El grito de la carne (con Fernando Soler; ob- 
servan los distribuidores que, siendo un buen 
actor, sus peliculas no atraen al piblico de 
Los Angeles); y Rosauro Castro (con Pedro 
Sia dariz, también magnificamente reci- 








Mercado de Italia 





INFORME DE SEPTIEMBRE DE 1951 


ACTIVIDAD ECONOMICA EN ITALIA 


Los informes del Banco de Italia y de la 
Camara de Comercio de Milan reflejan que la 
situacién econémica en Italia, que en meses 
anteriores parecia dar indicios no tanto de 
depresién, como de haber entrado en un des- 
equilibrio que gradualmente podria haber sido 
superado por la venta de parte de las reservas 
y por una baja en los precios, no ha variado, y 
la incertidumbre que prevalecia con respecto 
al movimiento de los precios es la misma. 

En lo que respecta a la agricultura, se pre- 
vé una produccién triguera de 68 millones de 
quintales, contra 75 millones en el periodo 
de 1950. La produccién de arroz de primera 
calidad ha superado a las previsiones hechas, 
aleanzando los siete millones de quintales, o 
sea un aumento del 13% con respecto al afio 
pasado. La produecién de aceite est4 valorada 
en 1.700,000° quintales, disminucién del 6% 
con respecto a la de 1950. El sector de frutas 
y hortalizas se caracteriza por la concentra- 
cién de las exportaciones para los mercados 
alemdn y austriaco y por la minima demanda 
interior. 


INDUSTRIA 


De acuerdo con informaciones publicadas 
por el Instituto Central de Estadistica, la pro- 
duccién en los sectores siderargico, quimico y 


alimenticio se ha mantenido firme, en tanto 
que se han observado una disminucién en el 
sector del algodén y un aumento en los secto- 
res ~ la mecdnica. 

general, se puede decir que la situacién 
industial en Italia, durante los dltimos me- 
ses, se ha caracterizado por la regularidad en 
los abastecimientos de carbén y abundancia 
en el aprovisionamiento de combustibles liqui- 
dos, que ha permitido el almacenamiento de las 
cntstentias y la reanudacién de las exportacio- 
nes de gasolina y otros productes refinados 
hacia Grecia y Turquia. 

En el primer semestre dei afio actual, la 
produccién de acero en bruto llegé al nivel 
maximo de 1.455,000 toneladas, con un aumen- - 
to de 326,000 respecto a la produccién del se- 
mestre anterior. Durante el mes de junio, la 
producci6n siderargica registré diversas osci- 
laciones, con las siguientes cifras: acero en 
bruto, 268,000 toneladas; laminados, 205,000; 
fundicién comin, 98,000. 

Durante el primer semestre, se registr6 una 
produccién, en la linea de automéviles, de 
78,887 unidades, contra 60,129 en el mismo pe- 
riodo del afio anterior. Se exportaron 16,346 


aignde, 681; 
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INDICE DE PRECIOS 


El indice semana! de los precios al por ma- 
yor, segan el Instituto Central de Estadiatica 
(temando como base 19381), ha descendido 
de 57.02 a 55.19 en el mes de agosto. Como con- 
secuencia de la tendencia de los precios, se 
presenta una tendencia er la paralizacién de 
los negocios, Las ventas al por mayor no han 
sido satisfactorias ni tampoco las actividades 
en los sectores comerciales. Ha habido dismi- 
nucién en las compras de productos textiles, 
articulos de lujo, automéviles y barcos de mo- 
tor. Algunds sectores industriales se quejan 
de la presién de los impuestos fiscales, y los 
comerciantes, contrarios siempre a la amplia- 
cién de licencias de comercio, manifiestan que 
el aumento en el nimero de empresas comer- 


cioles perjudica a los distribuidores, sin pro- 
ducir ventajas para los consumidores. 

Por lo contrario, ha sido muy satisfactoria 
la marea del sector de los transportes y del 
turismo en general. El namero de los viajeros 
y el de los ingresos a los Ferrocarriles del Es- 
tado arrojan cifras muy elevadas. Durante los 
primeros cinco meses del afio en curso entra- 
ron en Italia 1.427,629 turistas. 


COMERCIO EXTERIOR 


No obstante el continuo aumento registrado 
en el comercio exterior de Italia, se nota un 
déticit de aproximadamente 138,000 millones 
de liras, contra 98,000 millones en el mismo 
periodo de enero a mayo de 1950, segin se 
puede yér en el cuadro que sigue (en miles de 
millones de liras) : 








75.6 
73.3 
83.2 
66.4 
74.3 


—22.8 
—24.0 
—22.6 
—12.7 
—15.6 





COMERCIO EXTERIOR DE ITALIA POR GRUPOS 
(Enero-mayo de 1951) 





Miles de tons. métricas = Milles de hiras 





I. [MPORTACIONES 


Hierro, hierro colado y acero 

Trigo y harina de trigo 

M4quinas, aparatos y utensilios 
Animales vivos y carnes 

Aceites y grasas animales y vegetales 


Cale Y CMCRO. 20s. cece cc vcoccneese 


Goma nattiral y sintética 


PRONE 0.5 bcc 0aes ccectcccsenvedes sees 


Huevos, leche y sus derivades 

Cobre en bruto 

Materiales para fabricacién de papel 
Lefia y madera de construccién 
Yute en bruto 

Relojes e instrumentos cientificos 
Estafio y sus aleaciones 

Productos de pesca fresca y seca 


57,154 
48,397 
45,310 


eee tenner ** 


ee 


II. EXxPortaciones : 
Fibras. textiles artificiales, hilados y tejidos 


Hilados y tejidos de algodén 








TOMO IV 


NUM. 12 








Producto 


Miles de tons. métricas Miles de liras 





Maquinaria, aparatos, utensilios, calderas. 


Fruta fresca y 
Hilados y tejidos de lana 


Automéviles, bicicletas, ete. .......... 


Manufacturas de tejidos varios 
Arroz ... 


ee 


Caifiamo en bruto, hilados y tejidos de céiiamo 


Legumbres y hortalizas, . 
Productos refinados del petréleo 


Productos de elaboracién de hierro colado y de acero 


Conservas y 


reparacién de frutas y verduras 


Maquinaria eléctrica, materiales eléctricos 
Seda en bruto, hilados y tejidos de seda..... yaeabae 


VME Oe RP ao Os. hes te ane sen enn “% 
Sombreros y guarniciones............ 


Neumaticos y camaras. 
Azufre, 

Quesos . 

Aceite de oliva. 


ee 


ome mewn eee 





NEGOCIACIONES INTERNACIONALES 


Las nuevas normas dictadas por el Gobier- 
no italiano para proteger su comercio exterior 
han sido provocadas, se puede decir, tanto por 
el aumento en los precios como por la necesi- 


dad de asegurar al pais un abastecimiento su- 
ficiente de materias primas y productos. basi- 
cos. El Consejo del Comercio Exterior italia- 
no con este fin ha basado su accién en tres 
sectores : 


a) Acuerdos comerciales, con compromisos 
reciprocos de exportacién y negociaciones in- 
ternacionales, que aseguran a Italia la sufi- 
ciente ayuda norteamericana ; 


b) Inerémento en las-importaciones de ma- 
terias primas y productos bésicos, a fin de 
aumentar las existencias del mercado interior 
y regular los precios ; 


c) Limitacién de las exportaciones .de cier- 
tos productos, para crear contrapartidas en 
el cuadro de las negociaciones internationales 
y evitar anmentos de los precios internos de 
dichos productos. 


Considerando el primer sector, y justamen- 
te los acuerdos comerciales concertados con 
Alemania, Bélgica y Holanda, se puede notar 
que Italia ha logrado asegurarse los suficien- 
tes abastecimientos de celulosa para rayén y 
para papel, asi como de fésforos naturales. 
Respecto a los minerales de hierro, gracias al 


acuerdo bilateral franco-italiano en el cuadro 
del pool del carbén y del acero, la situacién 
puede considerarse satisfactoria. No ocurre lo 
mismo con respecto al carbén, a pesar de los 
contingentes alemén, belga y francés, que re- 
sultan insuficientes, especialmente a causa de 
la negativa inglesa para negociar convenios 
de exportacién, Italia no ha logrado concertar 
compromisos para su abastecimiento de meta- 
les estratégicos (excepto las minimas cantida- 
des de niquel y de magnesio obtenidas de Bél- 
gica), ni ha recibido garantias para los precios 
futuros. 

Examinando las obligaciones contraidas 
por Italia con respecto a sus exportaciones, se 
observa el mismo limitado alcance de sus com- 
promisos de importacién. En efecto, si se ex- 
cepttia el azufre, del que se han comprometido 
para la exportacién 83,000 toneladas (de las 
cuales 60,000 a favor de Francia), la exporta- 
cién de otros productos, tales como el zinc, el 
mercurio, los rodamientos de bolas, el cAiiamo, 
los hilados y tejidos y el arroz, no afecta las 
disponibilidades interiores ni representa sa- 
crificio alguno para Italia. 

En resumen, puede afirmarse que, excep- 
tuando los pocos articulos anteriormente con- 
siderados, los acuerdos comerciales concerta- 
dos por Italia, después de los acontecimientos 
de Corea, no han modificado sustancialmente 
la situacién de las disponibilidades de produc- 
tos y, por tanto, no han repercutido en forma 
sensible sobre el nivel de los precios. 
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FIRMAS ITALIANAS INTERESADAS EN. 
COMERCIAR CON MEXICO” * © 


Nombre y direccién Negocio 


FIRMAS INTERESADAS EN PRODUCTOS MEXICANOS 


Laurora, Laurora & Co., Spilimbergo (Udine), 
Italia. Articulos musicales. 


Egitalia, Via Bissolati 76, Roma, Italia. ° Telas, articulos de algodén. 


Alberto Poresi, Piazza Peruzzi 104, Florencia, 
Italia. Fibras. 


Cidea, Via Brescia 29, Roma, Italia. Cobre, cobre electrolitico. 
Compagnie Commerciale Transeuropa, 8.P.A., 
Via 8S. Marco 26, Milan, Italia. Asfaltos. 


FIRMAS INTERESADAS EN VENDER SUS PRODUCTOS EN MEXICO 


Domenico Ravier, Corso Meridionale 18, Na- 
poles. Frutas secas, conservas alimenticias. . 


Ugo Dona & Figlio, Murano, Italia. ‘Mosaicos. 
Cimez, Via S. Vincenzo 3, Milan, Italia. Produetos textiles, sedas. 


Adolfo Comploi, Ortisei, Prov. Bolzano, Italia. Articulos de regalo en madera y vidrio; ob- 
. jetos religiosos ; esculturas. 


Italover, Via Senato, Milan, Italia. Tejidos, sedas. 


Oerlikon Italiana, Via Scarsellini 14, Milan, 
Italia. Agujas para m4quinas de coser. 





ACTIVIDADES 
CONSULARES 


EN ESTA SECCION SE PUBLICAN DISTINTAS FASES DE LA LABOR DBSARROLLADA 
EN gL ExTRaNjERO Por Los Consu.apos bE Mexico 


EL PUERTO DE OAKLAND 


Por la Srta. Canciller Manmsa Pascat, del Consulado de México en San Francisco, California, BE. U. A. 


(Conclusié6n ) 


EL AEROPUERTO MUNICIPAL 
DE, OAKLAND 


Seis millas al sur del centro de la ciudad 
de Oakland, y solamente a doce minutos de 
ésta por fa nueva carretera denominada Zast- 
shore Freeway (Carretera Libte de la Ribera 
Oriental), se extiende el Aeropuerto Munici- 
pal de Oakland, con un costo de 11.000,000 de 
délares, el m4s centra) de todos los aeropuer- 
tos en el 4rea de la Bahia de San Francisco. 
Igual que el puerto de Oakland, el Aeropuerto 
es propiedad de los résidentes de dicha ciu- 
dad, quienes lo operan a través de la Junta de 
Comisionados del Puerto. 

Aproximadamente 25,000 pasajeros llegan 
o salen cada mes por este aeropuerto, en viajes 
al Medio Oeste, al Este o allende los mares. 
Nueve lIfneas importantes usan el Aeropuerto 
Municipal de Oakland, que es, al mismo tiem- 
po, la Estacién Aérea de la Reserva Naval. 

Cinco compafiias de aviacién utilizan sus 
lineas desde sus bases de Oakland, como me- 
dios de abastecimiento de las fuerzas de las 
Naciones Unidas, en Corea. Durante la Segun- 
da Guerra Mundial, este aeropuerto sirvié de 
base en la Costa del Pacifico para las opera- 
ciones de servicio de transportes de las fuerzas 
aéreas y navales, y para las operaciones de 
abastecimiento de las mismas. 

Haciendo las veces de “agente de transito” 
para el aterrizaje y salida de aviones, se halla 
la Administracién de Aerondutica Civil, que es 
una agencia del Gobierno Federal, y que dirige 
el aterrizaje y despegue de las aeronaves, des- 
de la torre de mando del aeropuerto; amplian- 
do el simil, el Céntro de Direccién del Tran- 
sito Aéreo CAA, en el edificio de la Adminis- 
tracién, es el agente de transito para todos los 
aviones que hacen vuelos al norte de Bakers- 
field, al sur de Yreka, al este de Elko, Nevada, 
y hasta Honoluld. 

El Gobierno de los Estados Unidos sostiene 
asimismo la Oficina de Meteorologia en el Puer- 


to, la cual cataloga los datos sobre el clima y 
proporeiona a los pilotes toda la informacion 
necesaria. 

No mucho después de que el aeropuerto fue 
construido, el Piloto Teniente Léster J. M4it- 
land y el Navegante Teniente Albert F. Hégen- 
berg hicieron el primer vuelo, en el monoplano 
“Ave del Paraiso”, de Oakland a Honolul4, 
haciendo el recorrido en 25 horas 50 minutos; 
ahora este vuelo se hace en 914 horas. 

Los transportes de carga, hechos por la via 
aérea durante el afio 1950, alcanzaron un to- 
tat de 9 millones de libras, un 17% mas en 
relacién con el afio anterior. Estos transportes 
incluyeron mA&quinas caleuladoras producidas 
en Oakland y San Leandro, rosales destinados 
a semilleros del Este y del Medio Este, flores 
para floristas de toda la nacién, y otros pro- 
ductos de valor, procedentes de las industrias 
de Oakland, en el norte. 

£1 expreso aéreo (mds caro y rApido que la 
carga ordinaria) es preferido para el trans- 
porte de determinados articulos, como el en- 
vio de plasma para los heridos en Corea, reci- 
bido en el Aeropuerto, de Oakland de todas 
partes de la nacién, de donde es trasladado 
r4pidamente por tren a la Base Aérea Travis, 
para su embarque a Japén y Corea. 

El Aeropuerto Municipal de Oakland queda. 
frente a la Bahia de San Francisco, uno de los 
mejores puertos naturales del mundo. Locali- 
zado en el lado de tierra firme, se halla ‘cerca 
de las terminales de tres lineas ferrocarrileras 
transcontinentales: estas ventajas hacen que el 
aeropuerto sobresalga como centro de activi- 
daes aéreas, terrestres y maritimas. La Junta 
de Comisionados del Puerto est4é proyectando 
aprovechar esta ventaja, desarrollando la ter- 
minal de embarque en la Bahia de San Lean- 
dro, el paso de comunicacién que une la Bahia 
de San Francisco con el Aeropuerto Municipal 
de Oakland, en el Norte. 


PLAN PRINCIPAL 


Los detalles principales de este Plan, que 
regiraé el desarrollo dei puerto, son: 


572 














TOMO IV 


1.—El puerto de Oakland tiene un drea to- 
tal de 1,540 acres en el frea del Puerto del 
Norte, localizado al norte y adyacente al puen- 
te de la Bahia San Francisco-Oakland, y queda 
frente a la Bahia de San Wrancisco, en la que 
se proyecta desarrollar una terminal en la 
que se maneje, en el futuro, el exceso del co- 
mercio interior, asi como el comercio exterior, 
preveyendo de espacio para el anclaje de 90 
barcos grandes. E) primer paso para este des- 
arrollo, que ser4 emprendido segin se requie- 
ra, consistiré en el dragado y construccién de 
muelles, con sus edificaciones anexas. Las au- 
toridades coinpetentes expresaron recientemen- 
te su opinién de que, cuando estas construc 
ciones hayan sido terminadas, representaran 
una inversién de m4s de 150.000,000 de délares. 


2.—El “Puerto Exterior”, al sur e inme 
diato al puente de la Bahia, asimismo frente 
a la Bahia de San Francisco, ser4 también 
ampliado, Al final de la Calle Séptima se cons- 
truiré un muelle exclusivamente para embar- 
ques de petréleo, el cual reemplazar4 al ac- 
tual, que sera cambiado a otro lugar; y se 
construir4, ademds, un muelle general de car- 


INFORMACION CONSULAR 


NUM. 12 


ga, que conecte las unidades instaladas e@ las 
calles Cuarta y Séptima. La unidad de la Calle 
Séptima, del “Puerto Exterior”, ser& amplia- 
da, ensanchando el cobertizo de trinsite, de 
120 pies que tiene en la actualidad a 180 pies, 
y se construiraé otro cobertizo adicional de 180 
por 720 pies. 


3.—2¥1 desarrollo de! “Puerto Interior” se- 
r& como sigue: 


@) Se construir4é un muelle para pasaje y 
carga, con un total para atracadero de 1 ‘570 
pies, extendiéndose de la calle Washington a 
la Clay, para que puedan atracar simult4nea- 
mente tres barcos ; con el fin de am- 
pliar la terminal de la Calle Grove, se cons- 
truiré un cobertizo de transito, con un drea de 
219,200 pies cuadrados. 


b) Se construiré, al pie de la Calle Fallon, 
un muelle de carga, con extensién de 1,210 
pies, con un 4rea adyacente de 100,000 pies cua- 
drados para manejo de carga, dedicindose, ade 
mfs, un 4rea de més de 720,000 pies cuadrados 
para almacenamiento, en la parte posterior 
del muelle. 
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En la primavera de 1950 se inicié la 
ruccién de un embareadero en la ribera 
del mar, con una anchura de 80 pies, exten- 
diéndose de la Calle Clay a la Décima Aveni- 
da, mas al sur y paralelo a la via del ferro- 
carril Sud-Pacifico. El embarcadero, que dara 
acceso al muelle, comunicaré la nueva Last- 
shore Freeway con la bahia del Valle de San 
Joaquin. La seccién de la Freeway, paralela al 
muelle, se halla terminada. 


da) Cuatro proyectos estén siendo estudia- 
dos, para la expansién de la terminal insta- 
lada en la Novena Avenida. 


e) Se ha construido un embarcadero estilo 
malecén, de 264 por 2,296 pies, entre las Ave- 
nidas Onceava y Décimoséptima, con un co- 
bertizo de trAnsito, vias de ferrocarril y demds 
construcciones conexas adyacentes a la termi- 
nal de la Novena Avenida, y extendiéndose ha- 
cia el este. 


jf) Ademas, la Junta ha adquirido 675 acres 
de tierra en.el nacimiento de la bahia de San 
Leandro, extendiéndose de la 66* Avenida al 
Camino Hegenbérger, que es la terminal orien- 
tal del puerto de Oakland; y ha hecho planes 
para una terminal de embarque con espacio pa- 
ra que atraquen 28 barcos grandes y cobertizos 
adecuados, almacenes y 4reas industriales con 
vias de ferrocarril, avenidas y construcciones 
adyacentes. Esta gran-_terminal, cuando se ha- 
ya terminado, prestar4 servicio a las des 
Areas industriales del este de Oaklan San 
Leandro, y también supliré las neces les de 
los valles de San Joaquin y Sacramento. Para 
ello, el Plan incluye el dragado de un nuevo 
eanal directo de la Bahia de San Francisco a 
la Bahia de San Leandro, que permita el paso 
y anclaje de barcos de gran calado, reservando 
el canal actualmente en uso para barcos chicos. 


“PLAZA “JACK LONDON” 


“Plaza Jack London” es el nombre oficial 
dado al Area del “Puerto Interior’ del puerto 
de Oakland, entre Broadway y la Calle Wébs- 
ter, la Calle Primera y el Estuario de Oakland. 
Fue llamada asi por la Junta de Comisionados 
del Puerto en las postrimerfas de 1950, en ho- 
nor del antor californiano, debido a que esta 
4rea sirvié de escena para muchas hazafias de 
los primeros afios de London. E) primer. paso 
dado por la Junta para el desarrollo de esta 
4rea fue el establecimiento de un centro de 
restaurantes, que rivaliza con los de otras ciu- 
dades portefias. 


EL COMERCIO MUNDIAL 


Desde su nacimiento; Oakland ha sido una 
villa riberefia, un puerto para el embarque de 


maderas a la ciudad y al puerto de San Fran- 
cisco, al través de la bahia. En la actualidad, 
Oakland es un puerto mundial, y su comercio 
con todo el mundo es una parte muy impor- 
tante en su vida. +» 

De acuerdo con los c4lculos de la Camara 
de Comercio de Oakland, en promedio un 15% 
de los productos industriales de Oakland y un 
35% de sus productos agricolas son exporta- 
dos, Se estima que un 33% de los trabajadores 
de Oakland debe sus trabajos a que esta 4rea 
comercia con otros paises. 

La Camara de Comercio publicé en 1946 un 
directorio de firmas exportadoras e importa- 
doras del 4rea metropolitana de Oakland, que 
incluye 243 firmas diferentes, divididas en 23 
clasificaciones. 

En toda la bahia, cientos de negocios se 
hallan conectados, directa o indirectamente, 
con el comercio internacional. M&s de 100 lf- 
neas de vapores dan servicio de la Bahia de 
San Francisco a todas partes del mundo. Aqui 
también se hallan los exportadores, importa- 
dores, asociaciones de comercio, agencias alia- 
das para la reparacién de barcos, agencias 
aduanales, compafifas de transporte aéreo y 
ferrocarrileras y abogados expertos en adua- 
nas, sin mencionar innumerables firmas im- 
portadoras y exportadoras. 

Oakland es salida natural de los pro- 
ductos. de los valles de San Joaquin, Sa- 
eramento y Santa Clara, que son la vida agri- 
cola de California. 

La fruta seca, verduras y frutas enlatadas, 
el arroz y la cebada, se exportan al través del 
puerto de Oakland, y cada dia toma mayor 
incremenfo la exportacién de algodén, que es 
uno. de los cultivos de mayor er asain rca en 
California. 

Otros articulos importantes, aectinades a 
paises muy lejanos, fueron exportados durante 
1950, ineluyendo trigo, sulfato de amonio, pifia 
enlatada (procedente de Hawai), papel para 
apuntes, leche enlatada, Siaeeanes y produc- 
tos de petréleo enlatados. 

Desde la filtima guerra, los principgies ar- 
tieulos importados por el puerto de Oakland 
han sido copra (pulpa seca de cocos, proceden- 
te de las islas del Pacifico), papel para la im- 
presién de los periédicos del Norte de Califor- 
nia, y pifia enlatada, de Hawai. 

Mas de 83,009 toneladas de copra fueron 
desembarcadas en el puerto de Oakland, du- 
rante el afio 1950, muchas con destino a las 
compafiias de aceites vegetales, una de las in- 
dustrias ms importantes de propiedad del 
Puerto. El aceite de copra se usa en la mann- 
factura de mayonesa, de pintura, barnices, ja- 
bén, margarina, y aun en el nilén y, en térmi- 
nos generales, en la elaboracién de alimentos 
y de municiones de guerra. 


57% 





TOMO IV 


INFORMACION CONSULAR 


NUM. 12 





El papel de periédico liega al puerto de 
Oakland en grandes rollos procedentes del Ca- 
nad4, paises escandinavos y Finlandia. Du- 
rante 1950 se manejaron mds de 30,000 tonela- 
das de este papel. 


La pifia enlatada entra en Oakland por la 
terminal del “Puerto Exterior”,‘y 
la cantidad mayor de toda la pifia que entra 


en los Estados Unidos procedente de las islas 
del Hawai. 


Desde la guerra, las importaciones extran- 
jeras han sido casi nulas, comparadas con las 
exportaciones verificadas al través del puerto 
de Oakland. Las estadisticas formadas por el 


exporta fueron, 
34.400,000 délares, y las importaciones sola- 
mente de 500,000 délares. 

En 1900 el comercio internacional, al través 
del Distrito Aduanal de Oakland-San Francis- 
co, fue de 78.238,000 délares; en 1949, de acuer- 
do con las estadisticas del Departamento de 
Comercio, el movimiento de exportaciones e 
importaciones habido fue de 548.950,000 dola- 
res. Los. productos alimenticios, vegetales y be- 
bidas de todas categorias, exportados por el 
mismo Distrito Aduanal en 1950, ocuparon por 
su monto el primer lugar; la maquinaria y ve- 
hiculos el segundo; y las fibras textiles y sus 
manufacturas el tercero. 

Durante 1950, mas de medio millén de to- 
neladas de gasolina llegaron al muelle especial 
para petréleo del puerto de Oakland, proce- 
dentes del puerto de Los Angeles. E] tonelaje 


en transito, en este puerto, incluyendo embar-. 


ques militares, fue de cuatro millones de to- 
neladas. 

“La gasolina que llega al “Puerto Exterior” 
es bombeada y conducida por medio de tubos 
hasta el muelle para petréleo, donde se alma- 
cena @n grandes tanques. Después se lleva en 
camiones a las estaciones de servicio, o en lan- 
chones para su entregada a lo largo de la bahia. 


INSTALACIONES MILITARES 


El puerto de Oakland es el asiento de abas- 
tecimiento mas grande en la Costa del Pacifico 
(la Base del Ejército, en Oakland), y las mas 
grandes instalaciones para el abastecimiento 


de la Marina en todo el mundo (el Centro de 
Abastecimiento Naval de Oakland). 

Como centro de carga, la Base de la Arma. 
da, en Oakland, es el puerto mayor de em- 
barque, sirviendo a las fuerzas de los Estados 
Unidos en el Pacifico: emplea cerca de 6,000 
personas, miljtares y civiles. Durante la cam- 
pafia de Corea, ha sido la fuente principal de 
abastecimiento.para las fuerzas de las Naciones 
Unidas. 

Sus instalaciones militares, que eubren una 
extensién de 750 acres, inclnyen muelles, co- 
bertizos adyacentes, alfnacenes de un cuarto de 
milla de largo, grandes edificios para ofici- 
nas, talleres de muchas clases, cuarteles, de- 
partamentos para viviendas y 22 millas de li- 
neas ferrocarrileras. 

Proyectada en 1940 y comenzada poco des- 
pués, la Base del Ejército fue reer el 8 
de-diciembre de 1941, al dia siguiente del ata- 
que a la Bahia Perla. Su construccién costé 
35,000,000 de délares, y grandes sumas han si- 
do agregadas posteriormente. 

Todavia en 1939 el “Puerto Medio” de Oa- 
kland consistia solamente en una extensién 
acuosa, preferida por los cazadores durante la 
estacién de la caza del pato: ahora es el asien- 
to del Centro Abastecedor de la Marina, que 
cubre una extensién de 500 acres. Su ereccién 
fue autorizada el 14 de diciembre de 1941, 
ocho: dias justos después de la accién de la 
Bahia Perla. 

El Centro de Abastecimiento de la Marina 
transporta, en su misién abastecedora, alimen- 
tos y equipos para las escuadras, para las ba- 
ses instaladas en las islas del Pacifico, y d4reas 
del Océano Pacifico, y fuerzas navales de ocu- 
pacién. Esta actividad emplea mas de 6,500 re- 
sidentes de las comunidades de toda el drea de 
la Bahia, y representa la lista de raya mas 
grande en todo el f4rea de Oakland. 

. Desde el momento en que fue inaugurado, 
el Centro de Abastecimiento de la Marina, en 
Oakland, jug6 un papel vital en la victoria de 
la Segunda Guerra Mundial. Recibe, almacena 
y embarca cientos de miles de toneladas de ar- 
ticulos, provisiones y material destinadas a la 
flota de los Estados Unidos y sus bases nava- 
les. En el Apice de sus actividades, el Centro 
de Abastecimiento Naval de Oakland emplea 
mas de 16,000 personas, civiles y de la marina. 
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DISPOSICIONES QUE INTERESAN AL COMERCIO EXTERIOR, 
. PUBLICADAS EN EL “DIARIO OFICIAL” DE LA FEDERACION, 
DURANTE EL MES DE NOVIEMBRE, DE 1951 
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la que se comunica haber de Oficina 
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14).—Decreto modifica la Tarifa del 
Importacién (Bombes para extraer li- 
el que se concede un subsidio a Técnica Hule- 
. de R. L., para la importacién de 12,000 lantas 


Autorizacién exime de impuestos a Bobinadores Unidos, 
Go tants on tee ee ie ee 














208-58-96, que fija los precios y las cuotas 
m de petréleo erudo 
durante 7] presente 
e de erratas al Fiscalizacién del Pe- 
tréleo Grade 7 sue Deviradon, Du Sea Sieallmelée del Pe 


la vigercia del Contrato Colective de 
de la Industria Textil de Gé- 


Ay > 


Lunes 19 (Nam. 16).—Autorizacién + exime de impuestos 
de 8. A, conforme a la Ley de Fomento de 
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cuando 
que aluda a un nombre comercial, marca o clase es- 


producto. 


Jueves 22 (Nim. 18).—Autorizacién que azine de angeestes 
ply mp Bene oy he Gonzalez, conforme a la Ley de 


Fe de — al decreto que modifica Ja Tarifa del Impues- 
to General de Importacién (Bombas para extraer liquidos), pu- 
blicado el dia ie del presente. 

Viernés 23 (Nam. 19).—Decreto que declara 
eional el by mney a ie 
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industrial y el de Comuni- 
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Lunes 26 (Ném, 21),—Decreto que modifica Ja tarifa del 
cable ee de exportaci6n Fm pthran F ée limén, alambre o 


ea de. excepcione para 4. beers del 
la exportacién de 





Acuerdo que autoriza la 
por el puerte “libre de Salina Cruz, Qax, 

Martes 27 (Nam. 22)++A’ que exime de impues- 
tos al sefior Armando Fernandez conforme a la Ley 
de Fomento de Industrias de 

Autorizacién que exime de impuestos al sefior Jestis Diaz 
Juarez, conforme a la Ley de Fomento de Industrias de Trans- 
formacién. 

Norma Oficial de Calidad para Spee de fierro estruc- 
tural, para usarse en casas de habitacié 


Miércoles 28 (Nam. 23).—Autorizacién que 5 my de impues- 
tos a Motores Nacionales, 8. A., conforme a la Ley de Fomento 
de ym de Transformacién. 

Autorizacién oe exime de impuestos a Productos Electré- 
nicos, 8. de R. Lr 40 ©. V., conferme 0 ta Lay Ge Fomento do 
Industrias de Transformacién. 


Jueves 29 (Nam. 24). ae Oficial de Calidad para dur- 
mientes de madera para vias férreas. 











DIRECTORIO CONSULAR MEXICANO 
(Viene de la cubierta posterior) 


EGIPTO—Consulado Honorarto: Alejandria, 18 Rue 
Sesostris 


EL SALVADOR.—San Salvador*.—Consulado Hono- 
rario: La Union, Barrio del Centro, frente a la 
Oficina de Telégrafos 


ESTADOS UNIDOS DE NORTEAMERICA— 
Washington, D. C.*—Consulados Generales: Chi- 
cago, Ill., 201 North Wells St., Suite 842; El Paso, 
Tex., 910 East S. Antonio St.; Los Angeles, Cal., 
Pan American Bldg., 2¢ piso, 253 South Broad- 
way; Nueva York, N. Y., Sixty Wall lower 
Bldg.. 70 Pine St.; San Antonio, Tex., “Casa de 
México”, 518 West Houston St.—Consulados 
de Carrera: Albuquerque, N. M., 1316 W. Central 
Ave.; Alpine, lex., 514A W. Main St, P. O. 
Box 1048; Amarillo, Tex., 322-323 Blackburn 
Bidg., P. O. Box 1083; Austin, Tex., 300 W. 19th 
St.; Brownsville, Tex., 206-207 Edificio Paname- 
ricano; Caléxico, Cal., 307 Ave. Sherman (Ap. 
Postal 648, Baja California, México); Cleve- 
land, Ohio, Public Square Bidg., Suite 507; Cor- 
pus Christi, Tex., 819 Jones Bldg., Chaparral and 
Peoples Sts.; Dallas 2, Tex., 1002-1004 Fidelity 
Bidg., 10M Main St.; Del Rio, Tex., Del Rio 
Furniture Store, Desp. 5-7-8, 536 South Main 
St.; Denver, Col., 406-412 Mercantile Blig., 15th 
and Arapahoe Sts.; Detroit, Mich., 1016-1017 Fox 
Theatre Bldg., 3211 Woodwar Av.: Dougias, Ariz., 
Brophy Bldg. Desp. 4; Eagle Pass, Tex., 455 
Main Street; Fort Worth, Tex., W. T. Waggoner 
Bildg., Room 902; Fresno, Cal., 212-213 Mason 
Bldg., 1044 Fulton St.; Galveston, Tex., 220-203 
Galveston Cotton Exchange and Board of Trade 
Bidg.; Harlingen, Tex., 403 W. Harrison St.; 
Houston, Tex., 935-936 Mellic Esperson Bldg.; 
815 Walker Street: Kansas City, Mo, 706 
Waltower Bldg. E. 9th Walnut St.; Laredo, 
lex., P. O. Box 659. 1612 Farragut St.; McAllen, 
Tex., 230-231 Masser Bildg., 22% Main St., P. O 
Box 38; Memphis, Tenn., Room 601-603 Mer- 
chants & Manufacturers Bldg. 198 So. Main St.; 
Naco, Ariz., Edif. Staples Pack, Desp. 205-206, 
80 Michael St.: Nogales, Ariz., Edif. La Villa 
de Paris, 101 Morley Ave.; Nueva Orleans, La., 
534-535 Whitney Bank Bldg., St. Charles & Graves 
Sts.; Oklahoma City, Okla., 301 Local Bldg. & 
Loan Association; Filadelfia (Philadelphia), Pa. 
2511 PS.P. Bldg. 12 South 12th St.; Feénix 
(Phoenix), Ariz., Winters Bildg., 39 West Adams 
St., Suite 113; Portland, Ore., 815 Dekum Bldg, 
519 SW: 3rd. Street; Sacramento 14, Cal., 1906 
Capitol Ave.; St. Louis, Mo., Suite 601-602 Mo 
Pacific Bldg, 1218 Olive St.: Saint Paul | 
Minn., Commerce Bldg., Room 405, 8 East Fourth 
St.: Salt Lake City, Ltah, Pacific National Life 
Bldg., Of. Ne 300; San Bernardino, Cal., Mapes 
Bldg., Suite 2021, 392 Court St.; San Diego, 
Cal., 901 Bank of America Bldg.; San Fran- 
cisco, Cal., 315-320 Sheldon Bldg. 461 Mar- 
ket St.; Tucson, Ariz., 553 South Stone Ave., 
P. OU. Box 2049.—Consulados Honorarios: Bos- 
ton, Mass., 67 Milk St.; Buffalo, N. Y.. 708 
709 Erie County Bank Bldg.; Miami, Fla., 1508-9 
Congress B'dg.. lil N. E. 2nd Ave.; Mobile, Ala., 
domicilio conocido; Norfolk, Va., 404 Western 
Union Bldg.; Pittsburgo. Pa. 301 Investment 
Bldg., 239 Forth Ave.: Providence 3. R. I., 208 
Turks Head Bidg., 42 Westminster St.: San Juan, 
Puerto Rico. Calle Cruz 250, Apdo. 494; Sta. Bar- 
bara, Cal., 241 S. Marcos Bidg.; Tampa, Fla., 
P. O. Box 1498. 


FILIPINAS.—Consulado Honorario: Manila, calle 
Azcarraga 2057, P. O. Box 665 

FINLANDIA —Consulado Ilonorario: \elsinki, Mi- 
kaelsgatan |. 

FRANCIA Y UNION FRANCESA.—FRANCIA— 
Consulado General: Paris, 9 Rue de Longchamp 


—Consulado Honorario: Marsella, 52 Rue St.- 
Savournin 


Arcetia.—Consulado Honorario: Argel, 19 Boulevard 
Carnot. 


GRAN BRETANA Y COMUNIDAD BRITANICA 
DE NACIONES 

REINO UNIDO.—Consulado General: Londres (S 
W. 1.), 48 Montrose Place-—Consulados Honora- 
rios: Birmingham, 66 Prade St.; Cardiff, 106 
Bates St.; Hull, 184 Victoria Ave 

CANADA.—Ottawa*.—Consulado General: Montreal, 
Quebec, 506 Castle Bldg—Consulados de Carre- 
ra: Toronto, Ont., Room 2, W. Adelaide Street; 
Vancouver, B. C., 163 West Hastings St., Of.219- 
220.—Consulado Honorario: Quebec, 311 St. Jo 
seph St. 

CEILAN.—Consulado Honorario: Colombo, 19% 
York St. Fort, P. O. Box 260 

UNION DE SUDAFRICA.—Consulado Honorario: 
Ciudad del Cabo (Capetown), 15 Adderley St., 
P. O. Box 1061. 

DEPENDENCIAS BRITANICAS.—Bermupas, Istas 
—Bajo jurisdiccién del Consulado General en 
Nueva York, E. U. A. 

Honpuras Britanica.—Consulado de Carrera: Belice 
63 Regent St 

Trinipap, B. W. 1.—Consulado Honorario: Puerto 
Espafiia (Port of Spain), 27 Henry St 

GUATEMALA —Consulado General: Guatemala, 6% 
Avenida 1 Norte —Consulado de Carrera: Ayutia, 
domicilio conocido; Malacatan. Av. Central 84.— 
Consulados Honorarios: Mazatenango, Indepen- 
dencia 30; Puerto Barrios, Casa Dupplex, F. C 
Int. de Centroamérica; Retalhuleu, 4% Calle Po- 
niente 7. 

HAIT!.—Puerto Principe* 

HOLANDA Y POSESIONES.—HOLANDA: La Ha- 
ya*.—Consulado Honorario: Amsterdam 

Curazao, Guayana Hotanpesa.—Consulado /lonora- 
rio: Willemstad, domicilio conocido 

HONDURAS.—Tegucigalpa*.—Consulado —‘onora- 
rio: Puerto Cortés, domicilio conocido; San Pe- 
dro Sula (Agencia Consular), 9% Avenida 20. 

ITALIA.—Roma*.—Consulado General: Génova— 
Consulado Honorario: Turin. 

LIBANO.—Beirut* 


MONACO (Principado de)—Consulado Honorario 
Monaco, Boulevard Belgique. 

NICARAGUA.—Managua* —Consulado Honorario 
Corinto, Casa César Delgadillo & Co., Ltd 

NORUEGA.—Oslo* 

PANAMA.—Panama*.—Consulado de Carrera: An- 
con, Zona de! Canal (C. Z.), P. O. Box 2016 
—Consulado Honorario: Colon, Ave. vel Frente 
9038. 

PARAGUAY .—Asuncién* 

PERU.—Lima’*. 

POLONIA.—Varsovia* 

PORTUGAL. — Lisboa *. — Consnulados llonorarias 
Elbas, Caile del Conde de Cantanhede Nim. 
'| B-l, Ap. Postal 15; Oporto, Rua Infante 
D. Henrique 39; Punta Delgada, Isla de San 
Miguel, y Villa-do-Porto, Isla de Sta. Maria, 
Islas Azores, domicilios conocidos. 

REPUBLICA DOMINICANA.—Ciudad Trujillo*. 

SUECIA.—Consulado de Carrera: Estocolmo*. 

SUIZA.—Berna*.—Consulado Honorario: Ginebra, | 
Rue d'ltalie. 

UNION DE REPUBLICAS SOCIALISTAS SOVIE- 
TICAS.—Moscou* 

URUGUAY—Consulado Honorario: Montevideo 
Av. 18 de Julio 1333 (Palacio Diaz) 

YUGOESLAVIA.—Belgrado*. 
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lle 


ARGENTINA.—E mbajada 
Arrovo 820 
AUSTRIA.—Legacion: Viena (1) 
merce Building, Braunerstrasse | 
KELGICA.—Legacion: Bruselas, 2!3 Avénue Moliére 
BOLIVIA—Embajada: La Paz, Ave. Arce Sol 
BRASIL.—Embajada: Rio de Janeiro, Avenida Ruy 
Barbosa 830 
CANADA.—E mbajada 


Buenos Aires, Ca 


General Com- 


Ottawa ario, 11 Metcalfe 


Street 2 
COLOMBIA — Embajada 3ogota, Avenida 70-A 


num. 7-53 
COSTA RICA—Embajada: S. José, Calles 13/15 
Avenida 7 
CUBA.—Embajada: |.a Habana, 
6600, esquina A, Vedado 
CHECOESLOVAOUIA.—Legacion 
tezské Namesti 6 
CHILE —Embajada: Santiago de 
715. 79 piso, Depto. 704 
DINAMARCA.—Legacion: Copenhague 
fodsgade 2 (Copenhague, K) 
ECUADOR.—Embajada: Quito 
lles 9 de Octubre y Robles 
EL SALVADOR.—E mbajada 
Franklin D. Roosevelt 33 
ESTADOS UNIDOS DE AMERICA—Embayjada 
Washington, D. C.. 2829 16th Street, N. W 
FINLANDIA.—Legacion (acreditado el Ministro de 
México en Suecia) 
FRANCIA.—Embajada 
champ 
GUATEMALA —Embajada 
da Norte nim. | 
HAITI|—Embajada 
Postal 46 
HOLANDA 
num. 47 
HONDURAS.—E mbajada 
razan, sin numero 
INDIA—Embajada 
INGLATERRA 
Square, S. W 
IRAC.—Legacion 
en el Libano) 
ITALIA.—E mbajada 
zani 16 


Calle Linea nim 


Praga, Mal- 


Chile, Agustinas 


Jens Ko- 


“Villa Praga”, Ca 


San Salvador, Av 


Paris, l6e., 9 Rue de Long 


Aveni- 


Guatemala, 08% 


Puerto Principe, Bourdon 


Ap 


Legacién: La aya, Van Lennepweg 


Tegucigalpa, Parque Mo- 


Nueva 


E-mbajada 


Delhi, Hote 


Londr s, 


Imperia 


48 Belgrave 


(acreditado el Ministro de México 


Roma, Via Lazaro Spallan- 


LIBANO.—Legacion: Beirut 
Arida, Quartier des Arts et Métiers 

LUXEMBLURGO.—Legacion (acreditado e 
de México en Bélgica) 

NICARAGUA.—Embajada: Managua, Ave. del Hos- 
pital sobre Banda Occidental, 28 Ave. Suroeste 
entre 4% y 5% Calles Suroeste 

NORL EGA.—Legacién: Oslo, Fridtjof Nansens Plass 
5 


Rue de Lyon, Imm 


Ministro 


ORGANISMOS INTERNACIONALES DI 
ONU (Ginebra, Suiza) —Delegacion: Case 
tale 266, Généve 3-Rive 

ORGANIZACION DE LAS NACIONES UNIDAS 
(ONL) Delegacién: Empire State Building 
Room 6008-9, 350 Fifth Avenue, Nueva York | 

1. = a, & 

ORGANIZACION EDUCATIVA 
CULTURAL DI 
(UNESCO). —Deleeacion 

UNESCO. Bureau 145 

ORGANIZACION DI 
NOS.—Delegvacion 
Street, N. W 

PANAMA —Embajada 
pafa, Apdo 

PARAGUAY 
Lépez 1994 

PERL Embajada: Lima 

POLONIA.—Legacion 
rrio de Mokotow), 

PORTUGAL 
28-30 

REPUBLICA DOMINICANA 
Trujillo, Ave. George Washington, sin ndmero. 

SIRIA.—Legacion (acreditado el Ministro de Méxi- 
co en el Libano) 

SUECIA.—Legactéon 

SUI7ZA.—Leevacion 

Bernastrasse 57 


PURQUIA.—Legacién: Angora, Ataturk Bulbari 177 
\) 


LA 


Pos- 


CIENTIFICA Y 
LAS NACIONES UNIDAS 
Paris Xe.. Maison de 
19 Avenue Kléber 

LOS ESTADOS AMERICA- 
Washington, D. C., 1120 16th 


Panama 
Postal 220 


Embajada 


Calle 43 y Via Es- 


Asuncién, Av. Mariscal 
Avenida Risso 299 


Varsovia, Filtrowa 45 (Ba- 


—Legacion 


Lisboa, Ria de Quelhas, 


-Embajada: Ciudad 


Estocolmo, Ulrikagatan 11 
(Légation du Mexique): Berna, 


UNION DE REPUBLICAS SOCIALISTAS SOVIE- 
TICAS.—Embajada: Moscou, “Hotel Metropole”. 
RUGUAY.—Embajada: Montevideo, Ellauri 803. 
ENEZUELA.—Embajada: Caracas, Ave. Los Libe- 
rales. “Quinta Berta”, El Paraiso 
YUGOFSLAVIA.—Belgrado, Hotel Moskva 


l 
\ 


DIRECTORIO CONSULAR MEXICANO 


LAS FUNCIONES CONSULARES ESTAN A CARGO DE NUESTRA REPRESENTACION DIPLOMATICA, 


EN 


ALEMANIA (Zona Occidental) 
ral; Frankfurt an-Main, An der Hauptwache 8 
ARGENTINA—Buenos Aires*.—C 
rio: Rosario, Cérdoba 1530 

AUSTRIA.—Viena.* 

BELGICA —Bruselas*.—Consulado 
res, 43 Avenue Marie José 
dos Honorarios: Bruselas; 

BOLIVIA.—La 

BRASIL Rio de Janeiro*—Consulados 
rios: Bahia, Rua San Pedro 33; Belén do Para, 
Rua Santo Antonio 7 (Sobrado); Recife (Per- 
nambuco), Ed. Associacao Comercial de Pernam- 
buco, 2° Andar, Salla 11; San Pablo, Rua Ria- 
chuelo 44, 5e Andar; Santos, Rua Jorge Tibirica 
9? 


Consulado Gene- 


onsulado Heunora- 


R-16 


Generali 
Berchem 
Lieja 


A mbe- 
Consula- 
> 


Paz 


Honora- 


COLOMBIA Bogota Consulados Honorartos 
Barranquilla, Buenaventura y Medellin, domici- 
lios conocidos; Cali, Edif. Degrace, Of. 308, Calle 


LAS CAPITALES MARCADAS CON 


ASTERISCO 
9a. nim. 3-93 
Claver 4 

COSTA RICA.—San 


nN 


Cartagena, Calle de San Pedro 


José*; ademas, Consulado /lo- 
rario (misma direccién que la Embajada) 
CUBA —Consulado General: La Habana, Calle 19, 
Naum. 156, Vedado.—Consulados Honorarios 
Cienfuegos, Santa Clara 178: Matanzas. Inde- 
pendencia 144; Santiago de Cuba. Aguilera 13 
CHECOESLOVAQLIA 


CHILI Santiago * 
huano, M. de 


Praga * 
Consulado Honorari 

Rozas 230 

CHINA.—Shanghai * 

DINAMARCA 

ECUADOR 
yaquil 
piso, Av 


Talca- 


Copenhague * 


Quito *—Consulado Honorarto: Gua- 
Palacio de la Camara de Comercio, 2¢ 
Olmedo y Chimborazo 


(Sigue en la parte interior 
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Talleres Graficos de la Nacién 








